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湖北日报全媒记者 胡祎
通讯员 谢悦

金融是国民经济的血脉，科技是金融重点服务的对象。
省委十二届十二次全会明确提出，要加强金融创新，打

响科创金融品牌，加快构建覆盖企业全生命周期的多元化金
融服务体系。

“全会传递出强烈信号，省委以这么大力度支持科技创
新，支持企业创新发展，并围绕企业全生命周期系统布局金
融服务保障，这让我们倍感温暖，也更有底气。”武汉敏声新
技术有限公司董事长孙成亮深有感触。他告诉湖北日报全
媒记者，科技型企业普遍具有轻资产、高投入、知识密集等特
点，其成长壮大离不开种子基金、便捷信贷、上市服务等多层
次金融工具的接力护航。

企业贷款看“专利”不看“砖头”
投贷联动让企业跨越“死亡谷”

一颗芝麻粒大小的器件，一台5G手机要装70多颗。它
叫射频滤波器，是手机的“信号守门员”，在嘈杂的信号“食
堂”里只捕捉你需要的那一个声音。这项技术，过去长期被
美国垄断。

在光谷，武汉敏声新技术有限公司正在打破这个局面。
2019年，孙成亮联合14名专家创立这家企业，矢志攻克高端
射频芯片“卡脖子”难题。截至2026年，累计出货滤波器超8
亿颗，产品打入手机、物联网、卫星通信等高端领域。未来，
光谷生产基地满产后年产值预计达25亿元，产能有望成为
亚洲第一。

然而，故事的开头远没有这般顺遂。
创业初期的敏声公司，手握核心技术，却苦于“有技无

资”。“光谷科技企业云集，很多从学校孵化、团队研发起步，
对资金如饥似渴。”孙成亮说。科技型企业轻资产、高投入、
知识密集，创业初期能拿到基金投资是奢侈的，更多只能依
靠小额信贷。信贷是否便捷，既影响信心，更直接决定企业
能否跨越“死亡谷”。传统银行看抵押物、看利润表，这家企
业当时一样都拿不出来。

当经济形态从重资产向知识化跃迁时，企业核心资产从
机器设备变成了专利和人才。“银行过去看重的是砖头和瓦
块，我们做芯片的只有专利和脑子。”孙成亮说，“省委全会提
出加强金融创新，真是点到了关键。”

“这要求我们必须彻底转变服务模式。”建行湖北省分行
党委书记、行长江文波表示。这一轮金融创新，是“投、贷、
证、险、担”全业态的系统性重构，旨在为科技企业量身定制
从实验室到产业化的全周期服务方案。

2022年3月，建行光谷自贸区分行打破常规，联合建信

金融资产投资有限公司对敏声公司给予0.3亿元股权投资，
同步配套信用贷款。一套“投贷联动”的组合拳，把企业从困
境中拽了出来。此后几年，敏声公司累计拿到股权融资约12
亿元，全部砸向研发和人才引进。

2026年一季度，研发攻坚叠加产能扩张，企业流动资金
再度吃紧。建行再次出手，运用“技术流”评价模型精准画
像，不看报表看技术，派驻审批人走进实验室，两天完成审
批，2月、3月接连放款合计2000万元，助力企业扩大生产。

全生命周期科技金融创新
适配新质生产力发展需求

敏声公司的故事引发追问：金融该如何创新，以适配新
质生产力发展需求？

光谷，42所高校、56个科研院所、30多万专业技术人员、

80多万在校大学生，在营企业超15万户，创新密度全国少
有。这里不缺智力、不缺技术、不缺创业勇气，缺的是一套能
读懂技术、陪伴成长、分担风险的金融体系。

金融跟不上，智力优势就转化不成产业优势。
全会提出打造武汉区域科技创新中心，强调加强金融创

新，核心正是把技术价值转化为可投资、可定价、可退出的资
本价值，让金融资源愿意为技术“买单”。

“金融创新不能搞‘一刀切’，必须深度嵌入科技企业的
生长周期。”江文波介绍，建行湖北省分行近年来搭建了覆盖
省、市、特色支行三级的科创金融服务体系，其核心逻辑就是
针对不同生命周期，匹配不同的金融产品。

在产品创新上，面对科技型企业“轻资产、重智力、长周
期、慢回报”的特点，建行首创“技术流”“星光STAR”“投资
流”等科创评价工具，实现“不看砖头看专利”。针对不同生
命周期企业，形成覆盖“初创—成长—成熟”全周期的产品矩

阵：“善新贷”“善科贷”服务初创小微企业；“科技转化贷”“科
技研发贷”支持成长期技术攻关；供应链融资、并购贷款、股
票回购增持贷款助力成熟期龙头延伸产业链。

全会强调，深化“一链一金融”服务模式，鼓励科技金融
创新产品与服务在鄂先行先试。建行湖北省分行将进一步
发展“股贷债保租”全链条金融服务，围绕产业链大中小企业
融资，并将链主企业信用延伸至链条上的供应链企业。

建行光谷分行科创企业金融服务中心副总经理骆三说：
“以前是‘看账本放贷’，现在是‘看技术画像’。科技金融不
能坐在柜台后面等抵押物，得跑到实验室、产线上去看技术
值不值钱。”目前，建行湖北省分行科技贷款余额近2300亿
元，较年初新增365亿元，增速19%。

“我们当初选择在光谷创业，就是看中这里的创新环
境。如果没有建行的金融创新，我们可能还在实验室里慢慢
磨。”孙成亮说。

湖北日报全媒记者 王艳华 通讯员 栾宇喆

“省委十二届十二次全会强调，实施‘科技金融+’行动，
这意味着企业今后融资更容易了。”9月9日，武汉松冷科技
的实验室里，负责人孙立军语气里带着几分欢喜。

松冷科技深耕医药冷链温控领域多年，自主研发的精准
温控技术打破国外技术垄断。企业凭借这一核心技术和全
程可视化追溯系统，服务于多家头部药企和疾控机构。

然而，就在2022年末企业计划扩大服务网络、升级温控
设备的关键期，资金缺口一下子摆在面前。这家手握50多

项专利的硬科技企业，因固定资产少、营收规模有限、缺乏足
额抵押物，难以获得信贷支持。

“我们最大的资产就是核心技术，但传统授信模型很难
识别这些技术的价值。”孙立军表示。尽管近年来政府部门
和金融机构推出不少增信改革，但在实践中银行对初创期高
科技企业“看不懂、不敢贷、不愿贷”的现象，仍然不同程度存
在，这恰恰表明金融创新需要常态化。

松冷科技的融资困局在农行武汉自贸区分行2023年年
初的一次主动走访中得到解决。了解到企业困境后，团队没
有简单说“做不了”，而是将温控技术壁垒等“技术流”要素纳
入授信核心考量。最终，在无需任何抵押的情况下，分行以
纯信用方式为企业提供1000万元流动资金贷款，帮助企业
渡过难关。

为了帮助客户经理看清楚更多科技企业，今年5月，农
行湖北省分行单设科技金融中心，组建核心赛道专家库，深
度研判赛道前景、技术壁垒，产出“产业图谱+客群白名单+
授用信及定价策略+尽调模板”四位一体作业指导书。

像松冷科技这样扎根园区、深耕技术的高新技术企业，
湖北还有3.5万家。“我们将利用技术流、产业图谱，为这些企
业提供轻资产、宽信用、便利化的信贷支持。”农行湖北省分
行科技金融中心总经理程顺琴说，“全会同时鼓励科技金融
创新产品与服务在鄂先行先试，这让我们向总行争取政策更
有底气。”

服务机制的创新，让更多科创企业凭借“技术资产”就能
获得融资授信，银行也进一步主动走进实验室、深入产业链
一线，“早发现、早对接、早服务”。截至8月末，农行湖北省
分行科技型企业贷款比年初增长250亿元，服务科创企业近
7000户。

全会强调加强金融创新

全生命周期金融服务体系 让科技企业发展信心更足

湖北日报全媒记者 胡祎
通讯员 李钦

省委十二届十二次全会将“金融创
新”纳入“六个创新”战略布局，明确了
任务书和路线图。省委金融办表示，将
按照全会部署要求，坚持“股权投资做
引导、债权融资做增信、资本市场募资
做培育”地方金融改革创新三大职能定
位，聚焦聚力六大重点，引导金融资本
耐心陪伴科技企业全生命周期。

聚焦聚力理念转变，纵深推进“科
技金融+”行动，围绕科技成果转化全
链条，推动“投、贷、证、险、担”协同发
力，变金融被动适配为主动跟进服务；

聚焦聚力模式创新，深化“一链
一金融”产融协同，明确重点产业链
金融链长单位，“一链一策”解决传统
产业、新兴产业、未来产业链属企业
融资难题；

聚焦聚力政策协同，加强财政金
融协同联动，完善基金考核、贷款贴
息、风险补偿、保费补贴机制，让金融
机构敢投、愿贷、能担、善保，助力科创
企业“轻装上阵”、健康成长；

聚焦聚力资本赋能，加强多层次
资本市场建设，实施“黄鹤凌云”计划，
推进以上市和发债为重点的多种类型
资产证券化，持续拓宽企业直接融资
渠道；

聚焦聚力资源集聚，加快建设武
汉科技金融中心，综合打造科技金融
线下“广交会”、线上“淘宝网”，推动金
融机构、资本、人才、资金在鄂集聚、发
挥效能；

聚焦聚力生态优化，涵养鼓励创
新的科技金融生态，积极探索知识价
值信用贷款、贷款+认股权、中试保贷
投联动等金融创新，推动更多国家级
科创金融改革试点落地湖北，为建设
中心、建成支点贡献金融更大力量。

技术“贷”来资金 企业闯过难关

湖北日报全媒记者 胡祎
通讯员 李婷

初秋的武汉，暑气渐退，街巷里车流不息。一辆辆挂
着绿牌的网约车穿行三镇，这里面，有不少车辆属于湖北
聚优司服信息科技有限公司。

可今年年初，这家服务市民出行的企业，却遇到了资
金难题。

“资金链一紧，什么都跟着紧。”企业负责人杜玲方
说。可要贷款，难题却摆在眼前：公司最值钱的家当，就是
那些在路上跑的新能源车，固定资产不多；光靠交易流水
去申请贷款，额度也远远不够。

企业着急，武汉农商银行客户经理宋珊也着急。今年
1月，她从该企业抱着其企业资料回去，一页页翻，一笔笔
算，忽然眼前一亮。企业自主研发的智能调度系统，还有
那套碳减排管理技术，在行业里都是拿得出手的硬货。“智
能调度系统、碳减排管理，这不都是绿色加分项吗？”她赶
紧对照“助企价值贷”清单，帮企业一项项整理材料。

“助企价值贷”是武汉农商银行依托湖北省中小企业
商业价值信用评价指标体系，专为中小微企业打造的专项

授信产品。评价体系综合考量企业经济基础、技术实力、
社会价值、创新能力、品牌价值等维度，并按指标赋予差异
化权重。该产品无需抵押、无需担保。像聚优司服这类具
备绿色技术实力、碳减排效益突出的企业，很快就获得较
高综合评分，授信额度高达500万元。

不到一周，贷款就到账。
“万万没想到，不靠抵押，也能拿到贷款！”杜玲方语气

里满是感慨，“这可真解了我们的燃眉之急。”
资金一到手，企业立刻新增一批新能源车，把服务范

围向新城区延伸。杜玲方介绍，目前在汉运营新能源网约
车数千台，全面覆盖武汉三镇所有城区，每日为市民提供
上万次出行服务。平台依托自主研发的智能调度系统，结
合实时路况、订单热力动态调配车辆，有效降低车辆空驶
率；配套碳减排管理技术，能精准测算车辆能耗与减排成
效。

“我注意到省委全会提出要加强金融创新，这对绿色
企业来说，是一个积极有利的信号。”杜玲方说。

宋珊的感受更直接：“金融越创新，我们客户经理手里
的工具就越多，就越有办法去解决科技企业、绿色企业发
展中遇到的资金困境。”

助企价值贷：减碳越多 贷款越容易
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□ 胡祎

科创企业手里有技术，银行却不敢贷。这个“错配”，是
建设武汉区域科技创新中心绕不开的坎。金融创新，不是
多推几个产品那么简单，而是要把“投、贷、证、险、担”整条
链重新捋一遍，让钱从实验室一直跟到产业化。

科技突围，金融不能当旁观者，得做同行者。从研发到
中试再到量产，每个环节都需要金融同步跟上、全方位参
与。血脉通了，引擎才能转起来，支点建设才更有力。

记者手记

金融创新，等不起

（本版图片均由受访单位提供）
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农行客户经理走访企业。

武汉农商银行客户经理走访企业。


