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湖北日报全媒记者 鲁腾

清晨，露水浸润黄连棚里的
绿叶；秋日，农户弯腰采收大黄
的块根；林下，黄精静静积蓄着
养分。一代代药农的汗水，洒在
武陵群山的高山沃土之上。

一株本草的命运，映照一
方土地的转型。利川“三黄”的
蜕变令人欣喜，但前行路上，仍
有不少考题等待作答。

小农户如何持续对接现代
化大产业，是绕不开的课题。
GAP（中药材生产质量管理规
范）基地投入门槛高，绝大多数
种植户仍是散户，怎样依靠合作
社、村集体平台传导良种、技术
和标准，让普通农户真正分享产
业链增值收益，还需持续探索。

本土精深加工龙头企业体

量偏小，高端成分提取和新药研
发力量薄弱；药食同源消费市场
尚待培育；育种研发和品牌运营
人才依旧紧缺；大黄、黄精在标
准、交易、品牌建设上的投入，与
黄连相比仍有差距。

翻看《利川市有机中药材健康
可持续发展规划（2025—2035）》，
发展路径清晰可见：持续做强种
质科研，扩大GAP基地覆盖面，
延伸精深加工链条，完善交易流
通与金融保障，合力打造“利川
三黄”区域公用品牌，探索药旅
康养融合新业态，从“原料大市”
向“产业强市”稳步迈进。

规划落在纸上是路径，落在
脚下是日子。武陵山的药香正
漫过山脊，药材的“苦”，终将化作
千家万户账本上的“甜”。这份
甘甜，值得一代代人接续酿造。

期待特色苦药材
酿出长久甜日子

记者手记

▲利川汪营镇天上
坪黄连基地（湖北日报
通讯员 彭一新 摄）

鄂达生物理化实验室为黄精产品生产提供技术支持。
（受访单位供图）

利川黄连种质资源圃，面积约200亩，用于从全国收集黄连
种子和种苗进行繁育、选育优良品种。

（湖北日报全媒记者 鲁腾 田智松 摄）

利川黄连已开发出香连片、花茶、牙膏、面膜、含片、足浴包
等系列产品。 （湖北日报全媒记者 鲁腾 通讯员 田智松 摄）

立秋过后，武陵群山云雾缭绕。利川市建南镇箭竹溪，黑色遮阳棚顺着山脊铺展，露水沾湿黄连的

绿叶；元堡乡的山坡上，马蹄大黄阔大的叶片迎风舒展；团堡镇林下，一丛丛黄精亭亭玉立。

黄连、马蹄大黄、多花黄精——利川人称之为“三黄”。三种药材，三种性格，在同一片高山沃土扎

根。28万亩中药材在武陵山脉的褶皱里拔节生长，撑起年产值42亿元的富民产业。

从“卖原料”到“做产品”，从“为他人作嫁衣”到“自己定标准”，如今，利川“三黄”翻越了三座“大山”。

湖北日报全媒记者 鲁腾 通讯员 雷帆 宁琼

破壁记
利川“三黄”

马蹄大黄。（受访单位供图）

湖北日报全媒记者 鲁腾
通讯员 雷帆 宁琼

8月29日，利川市中药材
交易中心又逢交易日。建南镇
丰竹坝村种植户肖业守在自家
货堆旁，等候客商询价看货。

“到黄水交易要花一个半
小时，到这里能省半小时，一斤
还能多卖5到10元。”肖业说。

开业仅8个月，这座市场
累计交易额已突破3.6亿元，
正把过去大量流向重庆石柱县
黄水镇黄连市场的交易，一点
点拉回利川本地。

交易中心每月逢3、6、9开
市。大厅里，黄连按品级分区码
放；电子大屏上，交易数据实时
刷新——新疆和济中药饮片有
限公司300公斤黄连的招标信
息刚刚投上大屏，不少种植户和
经营商户围拢对接。除了常年
驻场的客商摊位，市场还专门预
留了30个自产自销摊位，让散户
绕过中间贩子，直接面对买家。

利川享有“中国生态黄连之
乡”美誉，种植历史可追溯至唐
代。全市黄连面积14.6万亩，年
产量近5000吨，约占全国六
成。而黄水镇那座始建于1985
年的中国黄连市场，40多年来一
直是全国黄连行情的“风向标”。

放着现成的不用，利川为
何自建一座专业交易市场？

“药农议价能力弱，价格信息
不透明，好黄连卖不出好价钱，产
业红利留不到本地。”利川市黄连

协会会长白俊说，缺一座本土交
易市场，正是利川黄连“产地有
名、品牌无名”的尴尬根源。

2025年12月底，利川市中
药材交易中心投入试运营。中
心总建筑面积1.7万余平方米，
集现货交易、智能仓储、质量检
验检测于一体，线下实体市场与
黄连数智交易平台协同运行。
截至目前，项目已累计投入约
6000万元，正在进行二期建设。

过去交易多为私下撮合，
如今商户集中进场，规则统一、
信息透明、价格公开。白俊介
绍，截至目前已有1000多吨黄
连在“家门口”完成交易。

“不用起早摸黑，随时都能
来卖，方便又省心。”利川市亿
位中药材种植专业合作社负责
人瞿亿卫说。

不过也有不同声音。常年
往返石柱、利川两地的河北药
商高英群认为，如今线上交易
越来越便利，只要药材品质好、
价格有优势，在哪个市场购货
并无分别——“市场建在哪里，
已经不是最要紧的事。”

交易中心并不回避这道考
题。翻开一箱待售黄连，每批
货都贴着溯源二维码，来源可
溯、去向可追；配套的检测实验
室与智慧仓储，让“好黄连卖出
好价钱”有了硬件支撑。白俊
表示，交易中心将持续完善软
硬件配套，推进黄连精深加工
项目建设，“让药农安心种、放
心卖，让客商安心存、称心购”。

中药材交易中心开业，交易逐渐回流利川

黄连种植户少跑路多卖钱

毁林与还林

利川地处华中药库核心区，森林覆盖率超
64.6%。《湖北利川药用植物志》收载品种165科、
1139种，约占全国中药材品种的十分之一。

“三黄”之中，黄连资历最深，种植史可追溯至
唐代，清乾隆年间已作贡品进京，小檗碱含量常年
超出药典标准30%以上。如今，利川黄连种植面积
达14.6万亩，总产值突破15.5亿元。

大黄是中坚力量。全国超6万亩种植在利川，
仅元堡一乡就达3.5万亩。其块根切片烘干后呈马
蹄形，得名“马蹄大黄”。红椿村400多户种植大
黄，去年全村产量2000多吨，总产值超3000万元。

黄精是后起之秀。湖北鄂达生物科技有限公
司的5300亩基地里，种着多花黄精“不倒苗”品系，
5年生长期亩产可达4000公斤以上，亩均产值约4
万元。

然而，这份自然的馈赠，曾以山的代价换取。
60岁的邓昌福蹲在黄连棚里，粗糙的手指拨开

腐殖土：“我爷爷种黄连，父亲种黄连，我十几岁就
钻进山里栽黄连。”黄连喜阴，搭遮阳棚只能砍天然
林木，民间流传“种一亩黄连，砍三亩山林”。遇上
白绢病、根腐病暴发，整片药田腐烂枯死；一场暴
雨，坡地垮塌，收成与山林一同损毁。

“那时候只知道多种多收，等到大山变秃，才心
里发慌。”邓昌福说。

改变，源自一场持续数十年的技术接力。上世
纪五六十年代，中国医学科学院药用植物研究所专
家徐锦堂扎根利川深山八年，利用玉米叶定向生长
的特性，设计出“玉米+造林遮阴”栽连法：玉米收获
后，秸秆搭成矮棚为黄连遮阴；四五年后树已成林，
接过遮阴的“班”，黄连采收时林也长成。这项技术
结束了“栽连必毁林”的历史，实现了“连、粮、林、
畜”四丰收。在徐氏技术基础上，利川又摸索出林
下栽连、药连间作等模式，人与山终得和解。

守住山，更要守住种。大黄、黄精都曾经历“种
质流失”的危机。

元堡乡是全国马蹄大黄核心产区。过去农户
自留种子、随意引种，品种混杂，黑粉病时常肆虐。
全国劳动模范龙祥云2008年回到元堡乡，看到好
的大黄卖不上价、劣种到处扩散，便跑遍大小山村
筛选野生优良种源，自掏腰包回收农户手中的变异
种苗，免费向脱贫户和留守村民发放良种，手把手
传授管护技术。“大黄不占良田，专盘活撂荒坡地，
一亩丰产田纯收入可达两三万元。”如今，她的合作
社建起大黄种质资源圃，汇集鄂渝川陕甘5大产区
100份种质材料，湖北省首个大黄新品种“楚黄一
号”在这里培育成功。

黄精则是“闯”出来的新赛道。2017年，在外经
营企业的张宗铭放下年营收过亿的生意回到利川，
起因是老母亲食用黄精后身体明显好转。他交了
昂贵的学费——不懂山地习性，种苗密度失当，荒
草长得比黄精苗还高，仅除草就花去几十万元。为
还原古法药性，他找来上百份高校硕博论文反复研
读，历经200多次调试，坚守柴火竹笼“九蒸九晒”
工艺，累计投入5000万元，才让酒黄精入选国家中
药饮片集采目录。

“山里能长出好药材，但不能只把药材卖出去，
要把价值留在山里。”张宗铭说。

好药何以贱卖

山保住了，药却卖不出价。
“利川年产黄连数千吨，本地药企湖北香连药业

一年只能消化200吨，超九成黄连以原料形式流出
大山。”箭竹溪黄连专业合作社理事长徐泽刚从业四
十余年，感触颇深。优质鸡爪黄连运出武陵山，经外
地企业切片、炮制、品牌包装后价格翻番。“我们种出
了最好的原料，却只挣最苦最薄的种植钱。”

更憋屈的是“贴牌”。相邻的重庆石柱黄水镇，
建有全国最大的黄连交易市场，年交易量占全国九
成。利川连农和贩子把黄连拉到黄水镇，只能装进
印着“石柱黄连”的袋子才能过磅交易。

利川其实曾有过黄连交易市场，只是“两起两
落”。2003年，利川在汪营镇建起黄连交易市场，一
度红火，但条件简陋——一个大棚，没有仓库，客商

存货常被调包，管理混乱，客商渐渐流失。2017年，
利川在建南镇再建市场，却又因选址偏远、交通不
便，客商寥寥。

2023年一份产业分析报告直指四大病灶：种质
退化，黄连病虫害发生率一度达50%；链条脆弱，2022
年利川生物医药企业仅8家，且多为初加工；要素缺
失，无总体规划、无交易仓储平台、无专业人才队伍；品
牌薄弱，250余种商品药材中仅3个国家地理标志，
GAP（中药材生产质量管理规范）认证长期空白。

更深层的难题在人。家家户户施肥、除草、采
收全凭经验，品相和干度参差不齐；GAP基地虽能
卖更高价，但流转土地和硬件投入成本高，散户无
力负担。青壮年大量外出务工，药农日渐老龄化；
黄连五年才有收成，前期投入大，一场病害或一次
行情波动，几年心血便付诸东流。连作障碍同样棘
手——黄连采挖后，土地需换种大豆、玉米等两三
年才能再次种植。

“不是我们的药材不好，而是标准、流通、品牌、
金融等整套体系没有跟上。”多次参与产业调研的
基层干部坦言。

缺口正在合龙

破局，从补短板开始。
2024年8月，利川成立中药材产业发展工作专

班，道地药材产业技术研究院随后筹建。
种源保卫战先行。利川联合省农科院、湖北民

族大学，在元堡红椿、团堡朱砂、凉雾陶家沟分别建
立大黄、黄精、黄连三座种质资源圃。2024年6月，

“楚连1号”选育成功，填补了我省黄连选育品种空
白，产量增加20%以上；同年11月，黄连连作障碍
消减试验首次取得成功，困扰连农多年的连作难题
有了突破性进展。

标准建设同步推进。建南镇8个村联合成立
“肇建于南”公司，推行统一种苗、统一农资、统一标
准、统一收购。截至今年8月，全市GAP认证面积
达5620.7亩，居全省首位。

产业链中游迎来“重量级”合作。2025年10月，
年营收超1500亿元的九州通医药集团与利川国投合
资成立利川九信道地中药材有限公司，派出11个工作
组介入产业链各环节。“从售卖初级原料到标准化、品
牌化、数字化的高端生态升级，将利川模式打造为全
国道地药材单品种全产业链样板。”九州通集团副总
裁田维说。同年12月，利川黄连交易中心在汪营镇开
市，检测、仓储、线上交易等同步运行。目前，已入驻商
户381家，利川连农逐渐找回了市场话语权。

终端产品同步发力，“三黄”各有代表作。黄连
方面，香连药业以黄连为主料开发出27种中成药，香
连片为全国独家、列入国家应急储备，年产值1.58亿
元，部分药品远销东南亚；硒盛源将黄连经45道工序
制成含片和花茶，花茶附加值较原料提升5倍，含片
直供北京同仁堂。黄精方面，鄂达生物手握32项专
利，一批批黄精经56天炮制，九制黄精、黄精茶、黄精
面陆续上市。大黄方面，龙祥云的勤隆合作社年加
工干品3000余吨、产值突破6000万元，与武汉健民
药业等建立战略合作；产地趁鲜切制向乡镇下沉，大
黄就地切片烘干每公斤可多增收7至8元。

对照成熟产区，差距依然清晰。浙江磐安“江
南药镇”年产值破百亿元，云南文山三七品牌价值
超百亿元。利川深加工转化率仍偏低、品牌溢价仍
不足、专业人才仍紧缺。

但政策窗口正在打开。2025年7月，《振兴湖
北道地药材三年行动计划（2025—2027年）》出台，
明确利川为“十大楚药·黄连”产业牵头县市。苏马
荡旅游区，集中医药文化、康养度假、药膳食疗于一
体的中医药产业园已完成规划。

“利川‘三黄’的种质资源禀赋在国内十分稀
缺，尤其是黄连。过去短板在加工和市场端，现在
正在补上来，产业天花板会明显抬升。”省农科院中
药材研究所专家游景茂表示。

数字之外，变化最终落在药农身上。在海拔
1200米的建南镇容貌坪村，药农江宇弯腰钻进黄连
棚，查看根茎长势。棚里新挂了一块牌子——

“GAP基地·标准化种植示范户”。他说，以前卖黄
连，贩子压价就一句话：“谁知道你这东西怎么种
的。”现在有了追溯码，扫一下，从种苗到采收，每一
步都记录在案。明年再卖，底气就不一样了。


