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新华社北京8月20日电 8月20日，国家主席习近平致
电哈凯恩德·希奇莱马，祝贺他当选连任赞比亚共和国总统。

习近平指出，近年来，我们两次会晤，共同引领中赞关系
发展。两国政治互信持续深化，务实合作成果丰硕，在多边事

务中密切协调和配合。我高度重视中赞关系发展，愿同希奇
莱马总统一道努力，落实中非合作论坛北京峰会成果，弘扬传
统友好，坚定相互支持，持续提升互利合作水平，引领中赞全
面战略合作伙伴关系不断迈上新台阶，更好造福两国人民。

习近平致电祝贺希奇莱马当选连任赞比亚总统

湖北日报全媒记者 肖丽琼
实习生 蒋嘉莹 李明恺

8月6日，武汉国创科光电装备有限公司
（以下简称“国创科”）的厂房里，一台6米多高
的“大家伙”正平稳运转。工程师仰头核对参
数，屏幕上的数据持续跳动——这不是普通的
机床，而是一台能给电视“打印”屏幕的国产首
台套装备。

每跑通一个工艺节点，就意味着中国屏幕
产业链向自主可控又近了一步。

像喷墨打印机一样“印”屏幕

看电视、刷手机，那块薄薄的屏幕是怎么
造出来的？

在OLED显示屏制造领域，核心生产设
备长期被少数国外企业垄断。这种新型显示
技术能让屏幕更薄、更亮、更省电，是高端手
机、电视核心技术，但制造它的关键设备，我们
一度只能看别人的脸色。

国创科做的事，简单来说，就是像喷墨打
印机喷出墨水一样，把发光材料精准“打印”到
玻璃基板上，一层一层“印”出屏幕。听起来像
天方夜谭——要在头发丝直径几十分之一的
精度上，控制亿万颗液滴精准落位，稍有偏差，
整块屏幕就废了。

更难的是，这块“玻璃纸”不是A4纸，而
是一张“小床”。

G6，是显示行业的“代际”标准。G6基板
尺寸约为1500毫米×1850毫米，接近一张单
人床的大小。而国创科要攻克的，是在这么大
的面积上，实现高精度的喷墨打印。也就是
说，设备既要覆盖“床”一样大的范围，又要保
持绣花般的精度，难度可想而知。

这家成立不足6年的年轻企业，硬是把这
块“硬骨头”啃了下来。

技术源自华中科技大学智能制造装备与
技术全国重点实验室近20年的科研沉淀。
2020年12月，国创科在光谷注册成立，其自
主研发的G6全尺寸OLED喷印装备，突破巨
量液滴体积精确控制、图案智能规划、落点精
准定位、成膜工艺调控等一系列核心技术，不
仅实现进口替代，更凭借原创的电流体打印工
艺，在高分辨率显示制造领域开辟了全新的技
术路线。

一笔“跑起来”的国资投资

2023年，为加快推进G6及以上大尺寸装
备研发，国创科急需启动新一轮融资。

当年10月12日，长江产业集团旗下长江
创投专程上门。一落座，带队负责人开门见
山：“我们长期跟踪服务华中科技大学的科技成果转化，对
国创科的技术路线、团队背景、研发进度高度关注，内部已
多轮研判过，咱们直接沟通落地细节吧。”

（下转第2版）

湖北日报全媒记者 戴文辉 汪洋 通讯员 张欣

8月20日，神龙汽车科技（武汉）有限公司（以下简称
“神龙科技”）在武汉经开区挂牌成立。

“神龙汽车将专注于生产，神龙科技负责投资、规划
和运营品牌，双方共同支撑神龙品牌的智能化、电动化转
型。”神龙科技相关负责人用“一体化运营、分工协同”形
容新老神龙未来的定位。

东风汽车董事长杨青介绍，神龙科技将秉持“在中国、
为全球”理念，依托本土前沿创新能力反哺全球市场，实现

“中国创新、全球共享”，开创合资车企全球化发展的新范式。
那么，新成立的神龙科技，究竟“新”在哪？

三张新面孔入局

1992年，东风汽车与法国雪铁龙合资组建神龙汽车，
成为中国最早的汽车合资企业之一。毫不夸张地说，武
汉的汽车工业，当时的经开区，均因“神龙”而催生。

34年后，东风汽车、Stellantis集团、神龙汽车、长江产
业投资集团、武汉金融控股集团和武汉经开产业投资集团
共同出资，组建神龙科技。六方股东，涵盖中外、打通产融。

东风汽车输出新能源与智能化核心技术，是技术底
座；Stellantis集团提供品牌授权、设计语言和全球销售
通路；神龙汽车负责整车制造与生产运营。

更值得关注的是三张新面孔：
长江产业投资集团，省级战略性新兴产业投资运营

与产业投资基金管理的核心平台，扮演的角色是“产业引
导基金出资方+全省汽车产业链生态协调人”，负责引入
全省的产业资源；

武汉金融控股集团，为整车制造、零部件供应、经销
商网络提供全链条金融配套，盘活的不只是神龙的资产，
而是整个武汉汽车产业的存量金融资产；

武汉经开产业投资集团，是这片土地上的“大管家”，
负责厂区硬件配套、属地政策落地、政务一站式服务等。

神龙科技相关负责人介绍，在汽车工业持续向智能
化、电动化转型的今天，产业链、供应链的复杂程度是空
前的。在这种情况下，产业资本的注入对于企业的支撑
和帮助具有非常不一样的价值。

该负责人表示，六方共举，打造的是合资3.0版本。
最早的合资模式，是中方出市场换取外方的技术，合资车
企更多负责制造，产品在国内销售；后来，随着中国新能
源车技术进步，合资品牌开始使用中方技术；而神龙科技
做的是由中方主导的自主合资，过去的合资是企业对企
业，现在要将中国创新的生态对接全球市场。

研发在武汉，制造在湖北，销售在全球

今年3月，武汉龙灵山智能网联试车场，来了一群不
一般的客人。

他们是Stellantis集团的高层团队。带队的是76岁
的副董事长罗伯特·标致。没有寒暄，一行人直奔试车
场。一个半小时，罗伯特·标致连试9台东风系新能源
车。试乘后，他表示：“我这个年纪，太需要这样靠谱的智
能技术了！”

另一位高管奥立维直言：“想把这些车直接导入欧洲
市场。”

34年前，法国雪铁龙带着技术图纸、生产线和工程师

跨洋而来，法国师傅手把手教中国工人装配汽车。
34年后，外方高管追着试驾中方研发的新能源车，剧

本彻底反转。
“研发在武汉，制造在湖北，销售在全球。”神龙科技

的发展路径，也随之改变。
研发在武汉——东风汽车依托“1+n”研发体系，在动

力总成、新能源及智能网联等关键领域持续突破，发明专
利连续4年稳居中国自主整车集团首位。这样的技术“货
架”，将向神龙科技敞开。

制造在湖北——汽车是湖北的传统优势产业，2025
年，湖北汽车制造与服务产业迈入“万亿俱乐部”。神龙
汽车本身就拥有世界一流的制造工厂，生产资质、制造能
力、质量控制，这份家底可谓“厚实”。

销售在全球——今年5月，Stellantis集团在美国发
布2030战略规划，重点提到两个全球合作伙伴，其中之
一就是东风汽车。

汽车出海，最难的，一是品牌，二是渠道。标致、雪铁
龙是全球知名品牌，Stellantis集团的销售渠道遍布全
球，而且随着海外市场对中国新能源车的认可度持续提
升，当地经销商也需要新能源产品，这是优势，也是契机。

事实上，这条路已经跑通了。一家造车新势力借助
Stellantis集团的销售网络，今年7月在海外销售2万台，
占了整体销量的五分之一。

当中国供应链的成本优势和研发效率，嫁接到法系
品牌的全球渠道上——其想象空间，远比“又一家合资公
司”大得多。

明年起推出首批4款新车型

再次把时间拉回到上世纪90年代。
1992年9月，第一辆雪铁龙ZX轿车下线。它有一个

中国名字：富康。两厢造型，溜背设计，不同于桑塔纳、捷
达的四平八稳，带着法兰西的时尚和浪漫，圆润流畅的线
条在那个年代显得格外大胆。

2000年，武汉人黄薛广挣到第一桶金，迫不及待地
买下一台富康。“那种设计感、法国元素，很帅！”

富康之后，毕加索的单厢水滴造型、赛纳的两厢半
掀背，神龙出产的汽车带着法系的独特调性，每一款都
让人过目难忘。如今，这种特质堪称稀缺。今年4月份
的北京车展，湖北日报全媒记者在现场看到，几乎所有
的新能源车都是封闭式前脸、贯穿式尾灯，千车一面、难
以分辨。

在汽车高度同质化的今天，品牌的差异化显得更有
价值。神龙科技相关负责人表示，燃油车时代，汽车是工
具，新能源车更像一个空间，这就给了法系车更大的施展
空间，在差异化的赛道上，东风雪铁龙和东风标致引领潮
流。

用户也在改变。神龙科技调研发现，老一辈的消费
者更喜欢随大流、不出错；现在的消费者更关注自己的感
受，愿意为设计买单，为“符合我”买单，而这是法系车所
擅长的。

从2027年开始，神龙科技将推出首批4款以上车型，
全部为新能源车。除东风标致、东风雪铁龙两大品牌实
现电动化转型外，还将同步导入Jeep品牌，覆盖硬派越
野、城市通勤、家庭出行等多元场景。产品按全球谱系开
发，面向全球市场销售。

春江水暖鸭先知。让神龙科技感到振奋的是，自5月
以来，东风标致、东风雪铁龙的4S网络新增入网及签约
门店已达15家，品牌收到超50家渠道投资意向，涵盖老
经销商扩店、行业新人创业、其他品牌经销商转型。有经
销商发来视频，画面是4S店正在新增检修工位，画外音
是——“信心回来了”。

中国创新湖北造 全球共享全球销

神龙科技开启合资车企发展新范式

湖北日报讯（记者谢慧敏、通讯员刘颖）8月20日，省统
计局发布今年前7个月全省经济运行情况，1—7月，全省经
济运行总体平稳、向新向优。

新兴动能加快成长，成为最大亮点。1—7月，全省规模

以上工业增加值同比增长8.8%，高技术制造业“一路快跑”，
增加值同比增长43.7%，对全省规上工业增长贡献率达到
94.8%，分别高于上半年6.9个百分点、16.6个百分点。其中，
计算机、通信和其他电子设备制造业增速最快，增加值同比

增长80.2%，成为工业稳增长的压舱石。
新动能的加快成长，也体现在投资上。1—7月，全省工

业投资、基础设施投资保持增长，增速分别为3.6%、1.8%，其
中，高技术产业投资同比增长9.2%，反映新动能新优势仍在
不断积蓄增强。

消费方面，1—7月，全省社会消费品零售总额15395.72
亿元，同比增长1.4%。其中，限额以上单位可穿戴智能设备
零售额同比增长99.7%，远超消费整体增速，成为拉动新型
消费、激活经济内生动力的重要增长极。金银珠宝类零售额
同比增长22.0%。

前7个月湖北经济向新向优

规上工业增长九成来自高技术制造业

湖北日报全媒记者 雷巍巍

山水含情，流云漫岭。8月的恩施，迎来一批特殊的客人。
8月11日至17日，50余位来自全省智能制造、生命科

学、新材料、医学、社会科学等领域的专家人才代表齐聚恩
施，参加2026年湖北省院士专家休假疗养活动。

一年一度的院士专家休假疗养活动，是省委联系服务专家人
才的重要举措，也是礼遇英才、凝心聚力、沟通联谊的重要平台。

院士专家在绿水青山间舒缓身心、调养休整，实地感受
恩施得天独厚的生态禀赋；开展调研走访、座谈交流，围绕产
业提质升级畅谈思考，积极建言献策，把专家人才智慧转化
为发展实效，为湖北加快建成中部地区崛起的重要战略支点

汇智聚力。

层山叠水迎英才
“感受到省委对专家人才的关心关怀”

或漫步于凉风习习的贡水河畔，或拾级穿行在满目苍翠
的茶园小径，或伫立高山之巅远眺云卷云舒。徜徉山水间，
院士专家们的思考从未停歇。

“省委安排我们来到风光秀美的地方休假疗养，服务贴
心，周全细致，让我们真切感受到省委对专家人才的关心关
怀。”今年83岁的中国工程院院士、华中科技大学电气与电
子工程学院教授樊明武翻阅活动手册，言辞恳切。

夜幕降临，贡水河两岸灯火璀璨。“此次休养带给我们诸
多惊喜，既饱览了山水自然风光，实地见证乡村振兴的生动实
践，也切身感受到地方经济蓬勃发展的强劲活力。”中国科学
院院士、武汉大学物理科学与技术学院院长刘正猷深有感触。

组织优秀专家人才休假疗养，是党和国家人才工作的重
要制度安排，也是省委尊重人才、礼遇人才的具体实践。

一年多来，湖北深入推进战略人才力量“十百千万”行
动，坚持“向前一步”前移政策关口，扶持青年人才创新创业；

“向后一步”延伸政策链条，助推科研成果落地转化。一套覆
盖人才成长全周期、服务发展全链条的人才政策体系持续完
善，为全省争做高质量发展“优等生”筑牢坚实人才支撑。

（下转第5版）

寄情山水间 汇智建支点
2026年湖北省院士专家休假疗养活动侧记

湖北日报讯（记者龚雪）8月20日，以“坚守民族大义
共谋复兴伟业”为主题的2026年两岸关系研讨会在武汉开
幕。来自海峡两岸的有关人士和专家学者160余人，参加这
一为期两天的两岸重要学术交流活动。中共中央台办、国务
院台办副主任彭庆恩，省委副书记诸葛宇杰出席活动并致辞。

彭庆恩致辞表示，习近平总书记在庆祝中国共产党成
立105周年大会上发表重要讲话，为两岸关系发展指明方
向。我们将全面贯彻落实习近平总书记重要讲话精神，深
入贯彻新时代党解决台湾问题的总体方略，团结广大台湾
同胞，坚定推动两岸关系和平发展、融合发展，推进祖国统一
进程。希望台湾同胞坚守民族大义，认清历史发展大势，与
大陆同胞携手坚决反对“台独”分裂和外部势力干涉，坚定守
护中华民族共同家园，共创祖国统一、民族复兴美好未来。

诸葛宇杰致辞表示，湖北正加快建成中部地区崛起的
重要战略支点，为深化鄂台各领域交流合作创造广阔空
间。我们将秉承“两岸一家亲”理念，为广大台胞台企来鄂
发展搭建更多舞台，支持更多台胞台企深度融入湖北高质
量发展，不断推动两地融合发展迈上新台阶。

两岸专家学者在大会发言中表示，大陆已成功走出一
条中国式现代化道路，经济发展具有强劲动能和充沛活力，
为两岸关系发展和民族复兴开辟了广阔前景。两岸同胞是
一家人，要为民族复兴、国家统一共同打拼。

研讨会由海峡两岸关系研究中心主办，湖北省海峡两
岸交流促进会承办。

2026年两岸关系研讨会
在武汉开幕
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神龙汽车有限公司成立于1992年，累计汽车销量超650万辆。（湖北日报通讯员 李岿 摄）

红军曾血战的小县，
如今蜜橘飘香“一带一路”

突破湘江的精神
助兴安产业突围

中共中央、国务院、中央军委决定
给张陆武飞张洪章颁发航天功勋奖章

第6版


