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湖北日报讯（记者汪璐、通讯员刘晓阳）6月26日，走进湖北楚云机电工
程有限公司智能配电装备生产基地，明亮的厂房内生产线有序运转，一批批新
型环保气体绝缘环网柜正从这里发往各地电网工程现场。

这座占地40亩、总投资5亿元的现代化生产基地，从拿地到开工43天，
从开工到投产仅8个月。这一成果源于一项校企合作的技术突破，也差点卡
在一纸施工许可证上。

楚云机电2010年落户襄阳高新区，是一家以机电工程为基础，业务涵盖
输配电设备研发制造、电力工程承包、新能源开发等领域的科技型企业。

该公司常务副总经理陶小勇介绍，深耕智能电网领域多年，始终被一个行
业痛点困扰。环网柜作为电力主要设备之一，国内企业长期采用六氟化硫气
体作为绝缘气体，而该气体被列为国际六大温室气体之一，其温室效应是二氧
化碳的2.35万倍。更关键的是，环保气体绝缘技术长期被国外企业垄断。

转机出现在2021年。
襄阳高新区组织的一场校企对接会上，湖北工业大学张晓星教授团队带来

的“环保气体绝缘开关技术”，让楚云机电眼前一亮。会后，双方反复研讨，技术人
员走进实验室、教授团队深入生产线，在一次次思想碰撞中敲定了合作方案。

研发之路并不平坦，实验时常规密封件出现溶胀，研发团队连续72小时泡
在车间，筛选数十种新型材料，反复模拟实验，终于找到材料配比的优化方案。

2023年6月，楚云新型环保气体环网柜在国网襄阳供电公司挂网试运行。该
设备绝缘性、安全性、环保性均优于传统产品，二氧化碳等值排放量减少99%以上。

技术突破之后，产业化提上日程。然而，老厂不具备新产品量产条件，新
建厂房迫在眉睫。楚云机电看中的一块土地，却受制于“房地一致”原则，产权
转让一时陷入困境。

面对困局，襄阳高新区创新实施“先收储、再出让”模式，依法完成土地权
属调整后重新挂牌，项目地块仅用5天就完成挂牌。

办理施工许可证时，新的难题出现了——楚云机电自身拥有二级建筑资
质，希望自主签订施工合同，但湖北省内没有先例可供参考。

襄阳高新区重点项目服务中心和行政审批局，反复了解相关情况；多次咨
询行业专家，在政策框架里寻找合规路径；协调城建中心提前介入安全质量监
管，实现“容缺办理”。

陶小勇介绍，新技术已形成7项专利，制定的企业标准被纳入行业推荐性标准，
彻底打破了国外技术垄断；新厂已投产运行，预计全面达产后，可实现年产值5亿元。

新厂开工到投产仅用8个月

楚云机电新技术打破国外垄断

湖北日报讯（记者汪璐、通讯员孙艳）武汉黑鸭、川渝麻辣、新疆烧烤、茉
莉清香……6月26日，在湖北卧龙神厨食品股份有限公司生产车间，打包好
的各种口味的锅巴，正装车运往全国各地。这款源自襄阳的非遗小吃，已连续
3年稳居锅巴类全国销量第一。

2025年，卧龙锅巴年销售1.2亿袋，产品覆盖全国300多个城市，成功入
驻沃尔玛、麦德龙、大润发、永辉等大型连锁商超，还深度布局各类新兴零食集
合店，出口至北美、东南亚、日韩等多个国家和地区。

“销量每年增长10%以上，扩产需求迫切。”该公司总经理张辉介绍，公司
在襄阳高新区拍下120亩土地投资建新厂，总投资4.5亿元，分两期建设。其
中，一期投资2亿元，建成3条锅巴、5条麻花等全自动化生产线。2025年7月
30日，一期项目建成投产，产能年产10万吨。

新厂建成投产，大幅提升了生产效率，确保了产品口感、质量的稳定性和
一致性。走进卧龙锅巴的智能化车间，米香四溢。全长114米的生产线自动
化运行，爬坡输送带、分层操作台、立体钢架转运台等有序衔接，大米、玉米、小
米等原材料经蒸煮、压片、油炸、调味等工序，化为金黄酥脆的锅巴。

张辉介绍，卧龙食品1996年成立，“卧龙”商标源自刘备三顾茅庐的故事，
公司生产的产品除锅巴外，还有猫耳朵、小麻花、山药片等，都是面向年轻群体
的休闲食品。卧龙锅巴在包装上融入国潮插画、萌趣IP等时尚元素，口味则
紧跟市场趋势不断推新，同时大力布局线上直播、电商平台，形成线上线下联
动的销售网络，在电商平台上一天可卖出5万余袋。

新厂投产，产能释放，物流却因道路受影响。企业东侧园林大道未通，原
料进场、产品外运都只能通过厂区门口的临时道路，大货车进出不方便。

据介绍，该道路属市级市政道路，建设权限不在区级，高新区重点项目服务中心
多次向上汇报争取支持，联动市、区多部门召开现场协调会，制定每周任务推进表。

经多方持续协调达成共识：在完成整条道路规划设计基础上，优先启动公
司门前约300米路段施工。该路段在项目投产后第二个月即顺利启动立项、
预算、招标等前期工作，抢在2026年春节前动工。

针对春季雨水偏多影响施工进度的问题，督促施工方采取开挖与排水同
步作业方式，在保质保量前提下抢抓工期。目前，道路施工正加紧推进，预计
今年四季度建成通车。

从非遗到全国销量第一

襄阳卧龙锅巴真香

湖北日报讯（记者汪璐、通讯员王娜）一句客户闲聊吐槽，牵出一条隐藏多年的
职务侵占线索。检察机关多方取证，帮助企业挽回损失百万元。6月16日，襄阳高新
区人民检察院案件承办检察官张炜，介绍了该院办理的首例涉外职务侵占案。

这家民营企业拥有1000余项专利，产品远销60多个国家和地区。2025
年初，这家民营企业的海外经销商正在当地接待客户，对方随口一句“你家价
格比别家高太多”，这名经销商心生疑虑：双方已合作多年，产品在当地一直有
价格优势，莫非是公司涨价了？抑或是自己进价有误？

为弄清真相，经销商连夜买机票飞赴襄阳，当面核实他发现，这家民营企
业派驻国外的销售人员李某、俞某涉嫌侵吞货款差额，涉案金额已达刑事立案
标准。2025年3月4日，该企业员工前往襄阳市公安局高新分局报案；同年6
月6日，案件被移送至高新区检察院审查起诉。

经检察官审查，一整套“阴阳报价”操作浮出水面。
原来，销售人员李某、俞某利用职务便利制作阴阳报价单，以低价报给企

业入账，却以高价向客户收取货款，偷偷赚取中间差价。
张炜介绍，案件移送检察机关后，难题接踵而至：关键证人在国外；银行流

水在境外机构；两名嫌疑人抱有侥幸心理，坚称那是“正常商业差价”。
面对跨境取证壁垒重重、证据难以固定的现实困境，检察官迎难而上，依

托侦监协作机制提前介入案件，通过聘请翻译人员、规范跨国取证等方式，构
建起完整的证据链。

办案中，李某、俞某认为公司认可的货款都打给了公司，客户也收到了货
物，自己没有侵占公司财物。但事实上，李某、俞某作为公司派驻销售人员，向
客户虚报较高的销售单价，客户是基于对公司的信任，才与二人达成销售合
意，并将两份报价单差额支付至李某账户。一旦货物出现问题，公司也应当按
照客户支付的高报价单金额进行赔偿。

张炜解释，李某、俞某二人利用作为驻外销售经理的职务便利，将公司财
产非法占为己有，应当认定为职务侵占罪。

经检察机关多次释法说理，李某、俞某最终主动退缴100余万元的违法所
得。法院以职务侵占罪分别判处二人有期徒刑三年，各并处罚金20万元。

案子办结不是终点。
襄阳高新区检察院邀请该企业50余名销售骨干旁听庭审，用身边案例敲

响警钟；同时，针对办案中发现的涉外人员监管、电子印章使用、财务审批等漏
洞，制发检察建议，帮助企业补齐管理短板。

一句吐槽牵出阴阳报价单

襄阳检方跨境助企追款

襄阳百亿项目签约到开工仅44天

“推土机精神”
从工地走向千行百业

襄阳汇尔杰新材料科技公司员工
在生产线上忙碌。

（湖北日报全媒记者 赵怡然 摄）

在襄阳高新区骆驼新能源低碳产业园
电池软包装配车间，工人在检查设备生产
状况。 （湖北日报全媒记者 赵怡然 摄）

楚能襄阳项目建设现场。（湖北日报全媒记者 赵怡然 摄）

襄阳高新区东风新能源智能越野车生产基地内，
产线完成改造升级。 （视界网 王虎 摄）

湖北日报全媒记者 汪璐
通讯员 樊晖 陈建 刘晓阳

6月28日，襄阳高新区将举行“推土机精神”巡回宣讲活
动。

湖北日报全媒记者提前获悉，一段关于雨、泥和钢板的往事
将在宣讲活动中被反复提及。那是楚能新能源襄阳70GWh锂
电池项目（以下简称“楚能襄阳项目”）的真实经历，也是“推土机
精神”的来源。

把时间拨回去年秋天。
楚能襄阳项目于2025年9月15日签约后，定下10月28日

开工的军令状。44天，完成1600亩场地平整，本来就在挑战极
限，偏偏天公不作美，44天里，下了34天雨。工人们说，天好像
被人捅了个窟窿。

“陷入了一场反复拉锯的泥潭战。”襄阳高新区管委会副主
任乔军强回忆，雨停了，挖沟架泵，拼命排水，水排完了铺砖渣，
把作业通道清出来，刚开始施工，又下一场雨，一切归零。

后来，大家想出一个办法：先垫砖渣，再铺钢板，泥土太黏就
拌石灰，车辆打滑就撒水泥，用履带车替换轮式车。据统计，前
后用了3万立方米砖渣、近3000块钢板，甚至借到了河南。

“五化”管理（“工作目标化、目标项目化、项目工程化、工程
责任化、履责考核序位化”），也在这里被用到了极致。33项任
务清单上墙，每天开晨会，完成一项销一项，事不过夜。记者在
项目指挥部，看到了那张被雨水泡得卷了边的工期表，每一项后
面都打了勾。

项目如期开工，但这只是第一关。
2026年2月3日，楚能与襄阳市委、市政府商议决定，投产

时间提前至8月底，比原计划提前两个月。襄阳高新区拿出雨
里磨出来的那套打法：挂图作战，任务上墙，逐项销号。

5月30日，楚能襄阳项目具备送电条件；6月4日，全长9.6
公里的外线电力大动脉正式通电。

6月25日，楚能襄阳项目建设工地，鳞次栉比的厂房在阳
光下泛着银灰色光泽。在2号电芯车间，1000余人、300余台登
高车紧凑有序赶进度，奏响“冲刺8月底投产”的铿锵节拍。

在项目现场，记者听到最多的一句话是：“任何困难比起去
年那场雨，都好多了。”说这话时，每个人的语气都轻描淡写，却
又透露出一股劲儿。

这股劲儿，在襄阳高新区有一个名字叫“推土机精神”。
襄阳市人大常委会副主任、高新区党工委书记黄克立概括

为16个字：“逢山开路，遇水架桥、没有困难、唯有胜利。”他说，
这股从风雨中锻造出来的“推土机”精神，不仅让楚能襄阳项目
跑出了“高新速度”，更在整个高新区凝聚成一种共识：“一切围
绕项目转、一切盯着项目干。”

2026年以来，这一共识正加速转化为实打实的成绩单——
东风新能源智能越野车产业基地实现产线全线贯通，具备

上线试制能力；骆驼集团390万套低压锂电池项目落地，近年该
集团已在高新区投资10余个亿元项目；河南惠强新能源第四次
落子，签订锂离子电池隔膜湿法生产基地进区协议，投资强度相
当于前三期总和；恒宝襄阳科创园“五年五期、滚动开发”，五期
项目开工现场8家汽车零部件上下游企业集中入驻。

今年1月至5月，东昇机械有限公司猛士车体车身零部件
智能制造项目、湖北汇尔杰玄武岩纤维复构芯纱工业化项目、达
安检测低碳动力验证中心建设项目、航翊科技无人机整机生产
制造项目、回天新材3.5万吨封装材料智能制造生产线建设项
目等40个项目开工，以实实在在的成效掀起项目建设热潮。

眼下，“推土机精神”将从工地走向更广阔的舞台：
从鏖战楚能百亿项目的攻坚骨干，到奔走一线的招商尖兵，

从破解堵点的服务专员，到攻关创新的企业代表，还有为企护航
的检察干警、刚柔并济的税务干部、温情执法的城管队员、扎根
社区的基层先锋……他们正立足各自岗位，把襄阳高新区攻坚
克难的鲜活故事，用行动讲给更多人听。


