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仙桃观察

湖北日报全媒记者杨康
通讯员潘登

“开屏了！开屏了！”4月18日上午，在仙
桃长埫口镇百万花海生态园，前来研学的孩
子们围在孔雀园的栅栏前，兴奋地拍着小手。

迎着阵阵花香，一只蓝孔雀抖动着长长
的尾羽，仿若一面流光溢彩的扇形屏风。不
远处，梅花鹿在林间轻盈踱步，老母鸡在园中
欢快觅食，共享菜园里蔬果飘香。

“百万花海已经走出单一的赏花模式，实
现从‘卖风景’到‘卖生活’的转型。”百万花海
总经理邵琼介绍，园区种植有近百个花卉品
种，从2月的迎春、矮牵牛，到4月的紫藤、虞
美人，再到夏秋的马鞭草、波斯菊，花期表排
满全年，四季皆有景可赏、有花可看。

此外，百万花海还打造了孔雀园、鹿园、
共享菜园、生态养鸡场和水果采摘园，不断拓
宽“赏花经济”的边界。“五一”期间，园区将迎
来盛花期，樱桃也将进入采摘季。

走出赏花的单一模式

2017年开园之初，百万花海的商业模式
再简单不过：栽花，卖票，游客拍照，走人。花
期一过，园门紧闭，设备和人员进入漫长的

“冬眠”。高峰期日均客流虽能破万，但由于
配套设施不完善、秋冬季节闭园间歇、同质化
竞争严重等原因，项目发展短板日渐显现。

“景区要想长足发展，必须想方设法把游
客‘吸引来、留下来’，促进游客在景区内‘二
次消费’。”2023年，邵琼从研学、团建、民宿、
生态种植养殖、夜经济等方面全面发力，打造
高端民宿、研学宿舍，改造生态餐厅，丰富菜
品种类、提升菜品品质，从最初的“看花”逐步
拓展出生态餐厅、花间民宿、共享菜园、研学
教育等10余个功能板块。

冬季的干塘节更是独具创意。50亩生

态水域坚持野生养殖模式，一年一度的干塘
节上，百名游客体验摸鱼捉鲜的乐趣。游客
们三五成群合力围堵，或眼疾手快争相捕捞，
欢笑声、惊呼声此起彼伏。土灶全鱼宴香气
四溢，鲜美的鱼汤、酸菜鱼、手工鱼丸汤等一
一上桌。葵花籽油、黄桃罐头、五谷礼盒、腊
味礼盒等年货一应俱全。

“村企共建”富了一方百姓

农文旅融合的“叠加效应”，最终落在了
乡村振兴的账本上。

园区每年吸纳50余名村民固定就业，高
峰期临时用工达百余人，带来10余万元村集
体收入。年逾七旬的村民老杨在菜园负责管
护，月收入近4000元，“在家门口就能挣工
资，日子越过越有奔头”。

更深远的是合作模式的创新。景区联合
刘家垸村级带头人成立琼晔农业专业合作
社，采用承包制，将流转土地按片承包给村
民，到季交付约定收成，其余收入归承包人所
有。这一模式不仅调动了村民的积极性，也
使花海获益、村民增收。据统计，目前有近
500人以土地、资产入股，每年花海为村民和
村集体固定分红约65万元。

村民田艾平的故事是“村企共建”最生动
的注脚。依托景区，他经营起田园香餐饮店，
主打早餐、小碗菜、特色烧烤，开业仅2个月
盈利2万余元；他的妻子邹慧云在景区渠道
部负责供货工作，夫妻二人工资加提成年收
入达15万元。像田艾平这样的故事，在百万
花海周边正在不断上演。

今年2月，百万花海正式发布《2026年—
2029年村企共建规划》，并与湖北万莱企业发
展有限公司签订民宿委托经营协议，为村企
深度合作、产业提档升级擘画全新发展蓝
图。从“输血”到“造血”，从“雇用”到“共创”，百
万花海正在探索一条可持续的乡村振兴路径。

从看风景到深体验
百万花海不只是赏花

湖北日报全媒记者 杨康
通讯员 郑恒 程慧芬

4月14日，仙桃市剅河镇汪场村十里
桃林在春风中摇曳，缀满枝头的桃花将田
野染成一片粉红。微风吹过，花瓣簌簌飘
落，空气中弥漫着若有若无的甜香。

依托仙桃市桃树研究所及桃树大王许先
平的桃树种植技术，剅河镇在毛通线沿线种
植仙桃一号、锦绣黄桃等480多个桃品种，以

“一朵桃花”串起一条完整的农文旅产业链。

在灼灼桃花中邂逅春色

剅河镇被誉为“桃花小镇”，毛通线沿
线的桃林种植面积达5000余亩，已实现3
月至5月有桃花，5月至11月有鲜桃。

从“桃花烟雨”到“非遗焰火”，剅河用
“白+黑”的全时段运营，将游客停留时间
从“看花半日游”延长为“过夜深度游”。

白天，农产品展销、非遗展示及亲子游
乐等活动人气爆棚。游客在十里繁花中邂
逅春色，在巨型桃树、桃形灯箱点缀的打卡
区拍照留念，在“文明集市”里体验套圈、投
壶、射箭等传统游戏。

夜幕降临，剅河则换上了另一副面
孔。1600℃的铁水被击打至高空，瞬间迸
发出万朵金色火花——非遗打铁花在夜空
中绽放出漫天花雨，照亮整片桃林上空。
风火轮旋转着金色光弧，烟花瀑布从高处
倾泻而下，流光溢彩。

一位“桃痴”的30年坚守

“桃花小镇”的根基，源于一位农民的
执着。

许先平，被村里人称为“桃痴”，20岁出
头开始种桃，至今已30多年。他创办了全
省唯一的桃树研究所和“桃树种质资源圃”，
收集保存国内外桃树品种资源400多份，成
功培育出“仙桃一号”系列品种，带动周边县
市种桃5万亩。他培育的“仙桃一号”含糖量
高达17.8%，比普通桃子高出近一倍。

“仙桃市必须有自己的桃子品种，”许
先平语气笃定，“一定要把这个优良品种掌
握在自己手中。”

如今，许先平创办的现代桃园成为周边
种植户学习取经的“桃园大学”，剅河镇建成
了桃博馆、桃花广场，桃树遍布乡村田野，正
在舒展一幅宜居宜游的“桃花源”新景。

一杯果酒延伸价值链

在剅河的产业版图中，桃的价值甚至
超越了鲜果本身。

剅河镇酿酒历史可追溯至元末明初，史
料记载中的范关酒，便是如今碧潭酒的前
身。如今，一款采用剅河鲜桃为原料、经过低
温自然发酵180天酿制而成的桃子酒，成为

“桃醉剅河”区域品牌的新成员。碧潭醇酒业
总经理何金山介绍，这款桃子酒将于“五一”
后正式量产上市，年产能可达200吨。

以此为核心，剅河镇整合59家白酒市
场主体，以碧潭酒、谢场老酒为龙头，打造

“桃醉剅河”区域品牌，并依托“春赏花、夏
游园、秋品果、冬温酒”的四季农文旅活动
持续提升影响力。正在建设中的剅河客
厅、碧潭醇酒业窖藏馆、民俗馆，将成为游
客体验剅河酒文化的新去处。

“通过一杯果酒，把桃产业、酒产业和
消费市场连接起来，让更多人愿意走进剅
河、记住剅河。”剅河镇党委副书记陈静说。

一朵桃花“白+黑”
宜居宜游更宜业

于繁花深处 见人间仙桃

湖北日报全媒记者 杨康 通讯员 潘登

如果说赏花经济是仙桃春日经济的
“底色”，那么马拉松就是其“高光”时刻。

3月29日，第三届仙桃马拉松如约开
跑。赛道穿行在玉兰与海棠的夹道欢迎
中，蜿蜒在金色的油菜花海间。12000名
跑者奔跑在“华中最平坦赛道”，每一步都
踏着花香，每一眼都是画卷。

一静一动，一花一赛，共同构成了
2026年仙桃春日经济的“双引擎”。

无与伦比的“PB福地”

在世界马拉松的版图上，“平坦”是一
种稀缺资源，更是一种硬通货。

“‘华中最平坦，PB首选地（即最有利
于跑出个人最好成绩的马拉松赛道）’已经
是前两届仙马积累下来的金字招牌。
2026‘仙马’赛道不仅保留了这个优势，还
进一步将其放大、做实、做美。”仙桃市人民
政府办公室党组成员、副主任熊琼华介绍。

“平”，不仅是地形特征，更是一种赛事
逻辑。它降低门槛、提升体验，让更多跑者
敢来、愿跑、能突破。因为平坦，柏林马拉
松被誉为“世界纪录摇篮”，至今已有13项
世界纪录诞生于此；瓦伦西亚马拉松以平
坦赛道和快速成绩著称；芝加哥马拉松赛
道几乎完全平坦，至今已有6项世界纪录。

这些世界顶级赛事告诉我们一个朴素
的真理：平坦的赛道，是创造好成绩的“基
础设施”。仙桃拥有“全程海拔起伏不超过
30米”的赛道，也就拥有了与世界级赛事
站在同一维度的“基础设施”。

跑在仙桃的赛道上，你不再是一个跑
者，而是一幅流动的春日长卷的一部分。
三年来，无数跑者在这里刷新个人最好成
绩。武汉跑者吴爱玉将成绩提升6分钟；
轮椅跑者陈子军比个人最好成绩快了30
分钟；视障跑者张敏在志愿者协助下跑出

2小时00分14秒。这条赛道，让“突破”成
为普遍体验，而非少数人的专利。

一条赛道激活亿元消费

万名跑者共赴春日之约。
数据显示，马拉松为仙桃的赏花经济

带来了“高净值客流”。
12000名跑者加上亲友团，构成数万人

的消费群体。他们凭号码布免费游览景区，
在花田火锅、围炉煮茶中停留消费。赛事期
间，老里仁口村游客量突破万人，花田火锅一
位难求；沔阳小镇酒店入住率同比增长30%。

反之，赏花经济也为马拉松提供了“赛
道附加值”。当跑者在平坦赛道上冲刺PB
时，两侧是连绵的花海、水乡、田园，这种

“视觉+竞技”的双重体验在全国独一无二。
在赛事现场，雕花剪纸、麦秆剪贴、贝

雕、皮影花鼓戏等非遗项目精彩纷呈，非遗
传承人现场与大家开展互动体验，让跑友
触摸仙桃千年文脉，感受指尖非遗的精巧
神韵。在赛道主舞台，创意舞蹈、马拉松拼
搏精神与仙桃地域文化相融合，积极展现
城市风貌。在赛道沿线，布设了多元群众
文化展演，让跑友在奔跑途中一路赏春景、
一路品文化，领略独特的仙桃文化底蕴。

“我们定制打造精品文旅路线，让跑友
能畅游仙桃、尽兴而归。”仙桃市文化和旅
游局党组书记、局长魏厚军介绍，仙桃串联
沔阳小镇、荆楚云天、梦里水乡、九合兰园
等景区景点，推出仙西水乡田园之旅赛事
线路，行程灵活，充分满足跑友游玩需求。
袁家口打造“潮玩袁市·一河两岸踏青夜
游”活动。沔阳公园灯会也同步点亮，丰富
夜间游玩场景。杜湖花溪里开展夜游赏花
灯光秀及特色风车阵、围炉煮茶、花田火锅
等沉浸式体验项目。

据悉，2026仙桃马拉松直接拉动消费
约1.7亿元，赛事期间经贸活动达成项目
合作协议28个，计划总投资118.92亿元。

穿行花香跑出春日流动画卷

湖北日报全媒记者 杨康

这个春天，仙桃市杜湖街道老里仁口村
的“赵富贵村长”又火了。

在油菜花田里用英语推介家乡、挑战全文
背诵《洛神赋》、花田里煮火锅……“赵富贵”花
式整活，将网红“流量”变现为发展“增量”，推动
老里仁口村的旅游综合收入节节攀升。

“花田火锅”一周吸引游客十万人

阳春三月，杜湖1500亩七彩油菜花海迎
风绽放，游客量一路攀升，突破万人。但与往
年不同的是，今年的花海里，多了11顶白色
帐篷。

花田深处，老板刘汉伟在帐篷间穿梭忙
碌，接单、备菜、调配人手，忙得不亦乐乎。热
腾腾的火锅在花丛中咕嘟作响，毛肚、鸭肠在
红汤中翻滚，身后是无边无际的七彩花海，头
顶是澄澈的蓝天——这种“把春天装进火锅
里”的沉浸式体验，瞬间引爆了社交网络。

“景美、味美，心情更美，好吃又好玩，妥
妥的春日朋友圈爆款！”来自襄阳的游客李晓
兰身着汉服打卡拍照，随手拍下的视频很快
就在朋友圈收获了满屏点赞。

花田火锅只是一个缩影。杜湖街道整合
欢乐世界、四季花谷、火车集市、老里仁口村
四大核心区域，精心打造了“启幕欢乐、花海
体验、美食露营、古村新韵”四大主题板块。
风车阵、全景观景平台、围炉煮茶、古村游等
项目依次铺开，形成了“吃住游购娱”一站式
消费链条。今年还新增了夜游赏花灯光秀，
让这片金色田野从白天到夜晚都充满乐趣。

消费升级的效果立竿见影。2026年赏
花季启幕仅一周，老里仁口村已累计接待游
客超 10 万人次，旅游综合收入有望突破
2000万元。周末单日游客突破3万人次，停
车场里一半都是外地车牌。从武汉、襄阳、荆

州等周边城市专程赶来的游客络绎不绝，更
有黑龙江、广东等地的摄影爱好者不远千里
前来拍摄。游客平均停留时间从过去的“拍
完照就走”的1小时左右，延长至3小时以
上，人均消费从几十元跃升至150元以上。

网红村长变“流量”为“留量”

老里仁口村的走红，始于一段“画风清
奇”的短视频。

画面里，一位年轻村干部站在七彩油菜
花田间，用一口地道又魔性的“沔式英语”向
世界发出邀约：“Welcome to Laolirenk-
ou Village! Here you can see the
golden sea of rapeseed flowers...”

视频一经发布，浏览量迅速突破20万，
点赞超2000，评论区一片惊呼：“这英语，又
土又洋！”“有点东西！”

他叫赵文玄，网名“赵富贵”，是土生土长
的老里仁口村人，90后、退役军人、大学生，
身上挂着多个“标签”。

在2021年当选村委会委员后，他用新思
维激活了这座近郊乡村的振兴之路。在他的
带动下，全村迅速组建起“老里仁口村娅娅
姐”“老里仁口村林妹妹”“老里仁口村小玄
子”等账号矩阵，一个月内粉丝数飙升至7000
以上，相关宣传内容总浏览量突破400万次。

然而，赵文玄对“流量”的清醒，比制造流
量更值得关注。他没有急于变现，而是冷静
地思考如何将“人气”转化为“财气”。第一拨
游客涌入时，一个锅盔摊主单日收入就达
4000元，100多家小摊同期总营业额超100
万——这份答卷印证了“引客入村、带动消
费”思路的可行性。

如今的老里仁口村，正以七彩油菜花为媒，
以农文旅融合为翼，在乡村振兴的大道上疾驰
前行。正如“赵富贵”在短视频里所说的：“这里
不仅有春日繁花，更有烟火人间和无限希望。”

千亩油菜花翻腾“花田火锅”

游客在百万花海体验插花活动。（湖北日报通讯员 吴志福 摄）

风传花信，雨濯春尘。
行走在春日的仙桃，每一步都踏着花香，

每一眼都是画卷。
在杜湖街道老里仁口村，千亩油菜花海交

织成片，铺展开去，仿佛一匹望不到边的绚丽地
毯；剅河镇的十里桃林里，桃花烂漫，灼灼其华，
仿若陶渊明笔下的世外桃源；三伏潭首条彩绘
樱花步道落英缤纷，流潭公园里，“气朗风和湖
似画，公园漫步赏樱花”的诗意触手可及；沔州
大道两旁的美人梅与紫玉兰争奇斗艳，满树繁
花疏密有致，远远望去灿若云霞。一座城，便是
一座“流动的春日画廊”。

暮春时节，仙桃绿
意盎然，生机勃勃。
（仙桃市委宣传部供图）

编者按

“仙马”赛道穿越油菜花海。（仙桃市委宣传部供图）

“桃花小镇”非遗打铁花现场。（湖北日报通讯员 郑恒 摄）


