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湖北日报全媒记者 李朝霞
通讯员 袁哲 覃宁

元旦假期，湖北餐饮市场迎来一波“热辣
滚烫”的消费热潮。“小龙虾和黄鹤楼组cp，
来武汉必打卡！”在武汉，肥肥虾庄无疑是这
个假期当之无愧的“流量担当”之一，不少外
地游客一下高铁，拖着行李箱便飞奔前来。
元旦假期，外地游客占比达到了七成。

肥肥虾庄在武汉的43家直营门店，江汉
路黄鹤楼联名店表现尤为火爆，高峰期等位
桌数达500桌。品牌负责人张阳介绍，元旦
假期，整体客流同比提升8%，翻台率也大幅
增长，油焖大虾、香辣蟹、排骨藕汤、香酥武昌
鱼等经典菜品持续热销。“跨年夜的包房提前
一周就订满了。”张阳说。

元旦期间，湖北各大餐厅烟火气升腾，门
口排起的长队成为共同风景。武昌万象城
内，大部分餐厅午晚餐时段均座无虚席。“前
面还有大几十桌”成为不少食客的共同经
历。海底捞大排档湖北首店入驻滨江天街，
试营业即迎来尝鲜人潮，跨年夜门店全员停
休，还紧急增派10名服务人员应对客流。

元旦餐饮消费不仅“吃味道”，更“品文
化”。襄阳古隆中景区推出“遇见诸葛亮·隆中
村宴”，千桌万人共享美食，搭配水上实景演
艺，打造“舌尖上的三国”。黄冈东坡文化旅游
度假区以宋文化为主线，推出非遗吊锅宴、文
创市集，让游客沉浸式体验“宋潮”风情。

在荆州，“十二时辰”主题活动将南门美
食市集嵌入楚文化、三国文化动线，餐饮成为
文旅体验的自然延伸，带动客单价与满意度
双提升。

政策助力也为烟火气“添了一把火”。黄石
在跨年夜发放电子消费券超3万张，涵盖餐
饮、商超等多类消费，带动摩尔城、武商MALL
等核心商圈客流同比增长超30%，部分餐饮门
店排队长达一小时以上。荆州推出“欢购荆州
发票抽奖”活动，餐饮单笔消费满200元即有机
会赢取万元大奖，有效激发了市民消费意愿。

省商务厅服贸处相关负责人表示，这个元
旦，湖北餐饮市场以“融合”为特色，以“文化”
为底色，不仅点燃了新年第一波消费热情，更
折射出餐饮供给向体验化、场景化升级的趋
势。一口藕汤、一桌楚菜、一场文化美食之旅，
正成为“荆荆有味 楚楚动人”的生动注脚。

假期餐饮市场烟火气升腾，有餐厅高峰期需等位500桌

外地客拖着行李箱排队“嘬虾子”

1月1日，武昌万象城各家餐厅都座无虚席，门外排满等待叫号的客人。
（湖北日报全媒记者 朱熙勇 摄）

湖北日报全媒记者
方琳 杨千帆
通讯员 施孟含

1月 2日 23点，汉
阳街头，寒风刺骨。武
汉摩尔城一侧，“阳小
驿”暖心驿站的灯光，成
了沉沉夜色中最明亮、
最温暖的“光岛”。门被
推开，带进一阵冷风，几
位身着反光马甲、面容
带着倦意的代驾小哥先
后走了进来。热水壶

“咕嘟”作响，白色的蒸
汽升腾起来，很快，方便
面特有的香气弥漫开
来，混着几句熟悉的招
呼声：“今天单子跑得咋
样？”“还行，刚送完一个
到汉口的。”

这里，是新近延长
服务至凌晨1点以后的

“阳小驿”，目前有两处，
仅仅半个多月，已成了
上百名代驾员心照不宣
的“加油站”。对于代驾
员李斌来说，这一碗热
面，不仅驱散了深夜的
寒气，更让自己卸下了
一整晚紧绷的神经。“以
前这个点，送完最后一
单，只能顶着风硬扛回
家，又冷又饿。现在能
进来坐坐，接满热水，跟
同行聊两句，感觉整个人都缓过来了。”他捧
着碗，热气模糊了双眼。

驿站一角，汉阳“小哥工作室”主理人余
亮静静地望着这一幕，脸上浮现出安心的神
情。他太懂这种感受了。2015年入行，一万
多单的飞驰经历，让他对冬夜里无处落脚的
滋味刻骨铭心。“夜晚很冷，等单间隙，师傅们
连个暖和地方待着都难。”如今身份转变，作
为武汉市恒通玮业滴滴代驾司机服务中心规
模负责人，他推动并见证这个“冬夜暖灯”计
划落地。“平台提供物资，街道支持场地，我们
就把驿站收班时间往后延。看到大家能进来
歇个脚、充充电，心就踏实了。”

其实，针对代驾司机的关怀去年已启动：
盛夏的“伴夜凉亭”提供冰饮和西瓜，驱散酷
暑；入冬后的“伴夜食堂”，则端上热气腾腾的
牛肉面加鸡腿鸡蛋的套餐。去年12月 24
日，武汉三镇 4 个点位，一晚便送出了近
1300份这样的“深夜温暖”。

这份暖意，也在悄然转化为另一种力量。
驿站墙上，除了服务须知，还贴着一张“知音义
警”志愿巡逻队的照片。这正是余亮发起的另
一项行动——一支全部由滴滴代驾员组成、约
40人的夜间志愿服务队。“当时，汉阳区想组建
夜巡力量，但缺人手。我们代驾师傅每晚都在
街上跑，时间和场景都契合。”于是，从鹦鹉巷
子、玫瑰街等餐饮聚集区的“酒后不开车”宣
传，到日常的街区治安巡逻，代驾员们利用空
余时间，成了城市的“移动守护者”。

“群里经常看到师傅们互助的消息，谁摔
伤了，附近的人立刻赶去帮忙。”余亮说，许多
师傅乐于参与，或许正是因为他们日常穿梭
于夜色中，帮过需要帮助的人，也得到过陌生
人的帮助，于是更愿意把这份热忱传递出去。

武汉摩尔城“阳小驿”站长程小涵介绍，
“阳小驿”是2022年开放的，目前已有140
家，初衷就是为所有户外劳动者提供一个“热
餐饮水、歇脚充电”的港湾。如今，它不仅是
物理意义上的驿站，更成为连接商圈、平台与
劳动者的枢纽——周边商户提供夜间优惠
餐，部分驿站逐步开始提供深夜服务，共同织
就了一张更具包容性的城市服务网络。

零点已过，驿站内依然暖意融融。窗外，
城市即将迎来新一天的苏醒；窗内，一碗面、
一杯茶、一盏长明的灯，正温柔地托住那些为
生活奔波的人们。
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湖北日报讯 （记者王理略、戴辉、黄
磊、通讯员汪星州、潘庆芳、张娟、周娟）
2026年元旦旅游市场迎来开门红。1月 3
日，飞猪发布《2026元旦假期出游快报》显
示，消费者出游意愿与消费力同步攀升，人
均购买件数、人均消费金额同比分别增长

超20%、30%。
湖北文旅市场在此次元旦假期表现尤为

亮眼，多项数据迎来爆发式增长。其中，游轮
预订量同比增长超7倍，门票、线路游预订量
也分别实现2倍、8倍的同比增长，出境游预
订量同比增长1.5倍。武汉、襄阳、宜昌、荆

州、孝感跻身湖北热门出游目的地榜单，成为
游客争相打卡的焦点。

假期里，全省各地精心策划推出500余
场特色文旅活动，涵盖节庆、演艺、民俗、非
遗、文博等多元形式，让游客在浓郁年味中
深度感受荆楚文化魅力。省文化和旅游厅

数据显示：截至1月3日17时，全省A级旅
游景区共接待游客444.44万人次，综合收入
达15.75亿元。

省交通运输厅统计，元旦假期，湖北公
路、水路共发送旅客201.35万人次，同比增长
62.81%，高速公路通行车辆346.18万辆，同
比增长8.42%。

银联大数据显示，假期三天，武汉全市
累计线下实体店消费金额合计106.94亿元，
同比增长23.68%，消费人次1577.12万，同
比增长 23.69%。其中，零售消费 77.33 亿
元，同比增长52.71%；消费人次1100.04万，
同比增长37.85%。

湖北文旅市场有多火？第三方平台大数据出炉

线路游预订量同比增长8倍

1月3日，武汉植物园的新春热带兰花展吸引八方来客。以“23℃花屋 兰驻时光”为主题的展区里，上万株蝴蝶兰、石斛兰等逾百种热
带兰花盛放，打造沉浸式赏花空间。游客步入其中，便能穿越冬日寒意，尽享兰香萦绕的温暖绚烂。 （湖北日报全媒记者 陈少哲 摄）万株兰花 展翅迎客

（上接第1版）
2025年3月，破局之举落地：成立市属国企湖北江汉盐

都化工有限公司，打造集勘探、采卤、盐卤开发、精细化工于
一体的现代化盐卤全产业链“链主”。

“我们通过市场化运作模式，壮大延伸产业链条，丰富氯
碱行业及精细化工下游产品，就是要把丰富的盐矿资源，转
化为高附加值的产业增长点。”湖北江汉盐都化工有限公司
负责人安宁道出了“链主”企业的使命。

无论是石油化工的升级，还是盐卤资源的开发，背后
都是潜江对传统化工产业的系统重塑——全力打造现代
化工千亿级主导产业集群。

潜江的实践证明：传统产业不等于落后产业，通过技术
创新、链条延伸与绿色升级，老树亦可发新枝。

“无中生有”的产业魔术
如果说传统产业的升级是“有中生优”，那么光电

子信息产业的崛起，则是潜江“无中生有”的精彩手笔。

故事起点颇具戏剧性：生产光纤预制棒需持续消耗氢
气，而潜江江汉盐化工的副产品氢气正苦于无处消纳。

2015年，长飞光纤与潜江一拍即合。自2017年首期项
目投产以来，长飞潜江公司已发展为全球最大的光纤预制棒
生产基地。

一家龙头企业，激活一条产业链。以长飞为磁极，菲利
华、日本信越、新硅科技、法国液化空气等领军企业相继落
户，共同串起从电子材料、光纤预制棒到光纤光缆、光器件的
完整链条。

从氢气“变废为宝”出发，潜江的产业思路彻底打开：石
油化工生产过程中产生的上百种基础化工原料，正是高端制
造业不可或缺的“工业粮食”。

以高端电子材料为突破口，精准卡位国家战略性新兴
产业赛道——光电材料、湿电子化学品、电子特气、半导体
材料……潜江在多个关键细分领域建立独特优势。

瞄准区域发展的历史性机遇——武汉都市圈同城化、江
汉平原振兴等发展策略，潜江市委、市政府力争做到“有为”：
推动潜江与周边区域资源要素高效流动、产业发展深度融
合。特别是主动对接武汉泛半导体产业发展需求，做大做强
光电子信息产业集群。

晶瑞（湖北）微电子材料有限公司的落户就是例证。“潜江
齐全的化工原料通过管廊直供生产线，使生产成本降低20%
以上，并能与武汉‘光芯屏端网’产业紧密协同。”公司总经理
沈健说。如今，其电子级双氧水在国内市场占有率已达40%。

目前，潜江已集聚超过47家成规模、有特色的光电子信
息企业，打造武汉光电子信息产业配套基地。其成功关键在
于：避开终端“红海”，聚焦上游材料“蓝海”，在技术壁垒高、
客户黏性强的领域构筑竞争力。

一只虾的“价值革命”
这条“吃干榨净”的产业化之路，是潜江以创新思

维与前沿技术，将传统农业优势锻造为现代产业集群
的鲜活实践。

在湖北省睿峰智控设备制造有限责任公司，一只小龙虾
被机械臂精准抓起，经AI视觉识别，由仿生手旋扭分离，全
程仅需1.7秒。

创始人刘敏团队研发的这台AI全自动剥虾尾机，攻克
了虾体差异大、操作需柔性的技术难题。如今，该设备成品
率达98%，不仅大幅降低成本、解决了用工难题，更提升了产
品新鲜度与品质稳定性。

当虾肉走向餐桌，曾被视作废弃物的虾壳，也在科技加
持下踏上价值跃升之路。

在潜江总口管理区，新建的小龙虾生物质（虾壳）高值化

利用项目即将投产。成吨虾壳将在这里“蜕变”为身价不菲
的壳聚糖、壳寡糖等高附加值产品。

据悉，每百吨收购价约3万元的虾壳，可提炼出4吨壳寡
糖，而后者依据品级不同，市场价可达每吨10万至30万元。
这意味着，通过精深加工，虾壳价值能增长数十倍，真正实现

“变废为宝，点壳成金”。
“项目全面投产后，计划年处理鲜虾壳1万吨。”项目负

责人周文谦介绍，一期将年产约800吨壳寡糖，预计产值达
1.2亿元，产品可广泛用于医疗、食品、农业等领域。二期还
将建设综合性生产线，并筹建甲壳素大健康产业研究院，推
动产业链向深处拓展。

如今，潜江龙虾早已超越单纯食材范畴，持续向医疗健
康、生物制造、美妆护肤等高附加值领域延伸，综合产值突破
870亿元。

这不仅是资源利用方式的革新，更是产业链从低端走向
高端的价值革命。

“向未来”的眼光与雄心
潜江深知，发展不能“身体已进新时代，思维仍停

旧时光”，必须主动更新观念，以创新应变局，向改革要
动力，全力将时代机遇转化为发展胜势。

未来制造、未来信息、未来材料、未来健康、未来能
源……以这些为主攻方向，潜江正探索多元技术路线、典型
应用场景、可行商业模式，建设一批未来产业先导区，培育新
的增长点。

在固态电池赛道，潜江已落子。太蓝新能源固态电池项目
正加紧建设，一期将于2026年6月投产，年产值可达30亿元。

“政府服务令人动容。”太蓝新能源副总裁何俊男回忆，第

一次到访潜江时，市领导冒雨陪同考察园区场地，大家顶着大
雨看图纸、议规划，他被这样的场景深深触动；从首次见面到
项目开工仅用5个月，企业提出的“长方形工业用地、临近高速
公路、预留扩产空间”等需求，均被满足。

“潜江不仅服务热情，更有培育产业的长远眼光，会主动
谋划产业链配套，为企业发展通盘考量。”何俊男说，这种全
方位支持，让太蓝新能源坚定在此“生根发芽”的信心。

在具身智能领域，潜江同样迈出关键一步。
2025年11月，潜江高新区与北京他山科技有限公司完

成签约。作为国家级专精特新“小巨人”企业，他山科技手握
全球首款触觉感知AI芯片及先进的多层解析算法技术，此
次计划将具身智能产业中心落户潜江。

为何越来越多高科技企业“锚定”潜江？
答案在于：这里特色鲜明的产业链提供了丰富的应用场

景，政府对创新场景开放支持的态度、产业积淀中蕴含的优
质数据价值，正是企业所需的“养分”与“沃土”。

潜江市委书记叶杨表示，潜江的转型，不是“另起炉灶”，
而是要在传统产业的深厚土壤中，培育出高新技术的“新
苗”，让一只虾游向世界，让一束光连接未来。要敢于把潜江
的“特长”做到极致，把潜江的“特点”变成亮点。

潜江虽小，但小城市要有大视野，县域经济要有大格
局。叶杨说：“政府的责任，不仅是筑巢引凤，更是与凤凰同
飞、为未来护航。我们要用最大的诚意、最优的环境，吸引并
留住那些敢于定义未来的企业和人才，让潜江成为创新产品
的试验田、未来产业的孕育地。”

楚风浩荡，江汉潮涌。
潜江的故事，恰似一部微缩的中国工业化演进史——从

沉睡地下的黑色油流，到联通世界的信息之光；从依赖自然
馈赠的资源型经济，到拥抱无限可能的创新驱动发展。

“江汉第一口油井”纪念碑所铭刻的，不仅是一段工业文
明的史诗，更是一种精神的奠基：那是12万石油大军战天斗
地的豪情，是“自力更生、艰苦创业”的基因，也是这座城市敢
于打破路径依赖、于变革中开新局的勇气与智慧。

破“油”而立：潜江重塑产业新版图


