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11月10日，在荆门高新区化工循环产业园内，总
投资30亿元的荆门源晗电池材料有限公司进入设备调
试阶段，12月将正式投产。

这家公司在产业园内是一家中游企业，即将打通上
游企业——投资40亿元的荆门盈德气体有限公司，和
下游企业——投资54亿元的谦信（荆门）新材料有限公
司之间的中间环节，实现三家企业的产品联通，投产后，
将拉动盈德气体和谦信公司的产值增长10%以上。

盈德气体盼来谦信化工，两家仍有共同期待

“盈德和谦信两家企业都等不及了，多次派人来沟
通，催促我们尽快投产。”荆门源晗电池材料有限公司
副总经理张刚说。

荆门盈德气体有限公司主要生产氢气、氧气、一氧
化碳，同时伴生产出甲醇、液氨。它为荆门石化特种油
加氢项目提供氢气，同时为荆门化工循环产业园区内
45家企业提供工业气体。

公司自2019年9月投产以来，产出的大量甲醇和
液氨由于市场饱和，价格长期低迷，受市场波动影响，难
以实现稳定收益。

企业为此焦虑，荆门高新区也着急。
为延长产业链条，荆门高新区积极对接上下游企

业。一个偶然的机会，招商专班得知全球最大的醋酸酯
制造商谦信化工集团有限公司计划在华中地区布局醋
酸和醋酸酯项目。

更令人振奋的是，该项目所需的一氧化碳、甲醇等
原料，正是盈德气体的核心产品。

在招商人员的努力下，凭借荆门化工循环产业园完
善的产业配套、高效的政务服务，以及盈德气体的原料
保障优势，谦信化工确定了投资意向。

今年5月，投资54亿元、年产60万吨醋酸和60万
吨醋酸酯的谦信（荆门）新材料有限公司投产。

在荆门化工循环产业园，湖北日报全媒记者看到，通
过4公里长的工业管廊，盈德气体的一氧化碳和甲醇源源
不断地输入到谦信（荆门）新材料有限公司的原料车间。

“今年5个月时间已向谦信输送一氧化碳1亿立方
米、甲醇16万吨；预计全年要向谦信输送一氧化碳2.5
亿立方米、甲醇30万吨，分别占公司总产能的10%和
25%。”荆门盈德气体有限公司副总经理靳居明说，有
了谦信这家下游企业，公司经营形势明显好转。

然而，盈德和谦信两家企业都觉得，它们还缺一个
中间的伙伴。

这是因为，谦信（荆门）新材料有限公司每年还需要
15万吨乙醇，用于生产醋酸酯。

盈德气体有大量生产乙醇的原材料氢气、氧气、一
氧化碳和甲醇，但是没有生产乙醇的能力。

源晗成为最后一块拼图，补齐整个产业板块

上海源晗是一家专注于新能源新材料的企业，原本
计划在四川投资30亿元建设年产23万吨碳酸酯项目。

在项目上报控股公司太盟集团审议时，集团高层发
现该项目所需的氧气、一氧化碳、甲醇等原材料，荆门盈
德气体均可供应；而谦信（荆门）公司需要的乙醇，源晗
正好又有能力生产。

荆门高新区招商人员闻讯而动，马上“穿针引线”。
2023年3月，源晗项目正式落户荆门。今年1月项目正
式开工，12月即可投产。

“有了源晗这个稳定客户和订单，我们产出的甲醇
将供不应求，明年的气体产量也将翻番增长。同时，我
们可以调整优化产品结构，公司年产值将增加约5亿
元，抗市场风险能力将大大增强。”靳居明高兴地说。

作为下游企业的谦信（荆门）新材料有限公司，在源
晗公司没来荆门之前，需要从外地采购乙醇，不仅费时
费力，罐车装卸货物还有安全隐患。而且仅物流费一
项，每年就要多支出3000多万元。

“现在好啦！源晗公司和我们之间，用一条300米
长的管道，就能实现原料快速输送，而且安全稳定，质量
可靠。”谦信（荆门）新材料有限公司生产厂长张幸磊说。

据介绍，三家企业的产品都可以通过管道输送，不
仅企业生产更便捷、更清洁环保，还可以节省物流费用
1亿多元。

“源晗一旦投产，就会补齐中间环节，使盈德气体和
谦信公司形成链接，从而形成产业链条，实现协同发
展。”荆门化工循环产业园建设服务中心企业服务部部
长董云说。

作为中游企业的源晗公司，也会成为赢家。荆门源晗
电池材料有限公司副总经理张刚算了一笔账：目前一吨甲
醇市场价只有2300元，加工成乙醇就可卖到5500元。按
公司年产能计算，光这一项业务，一年毛利可达2.2亿元。

此外，源晗公司还将用盈德公司的气体生产锂电池
材料前驱体，既可就近为亿纬动力和新宙邦提供配套，
还可销往全国。

三家公司背后站着一个投资集团

盈德、源晗、谦信三家企业，背后有一个共同的股
东，就是太盟投资集团。

太盟成立于2002年，是一家私募股权投资公司，管
理资产规模超550亿美元，因收购珠海万达商管而走入
大众视野。

早在2017年，盈德气体项目一度遇到困难时，荆门
化工循环产业园引入了太盟投资集团。太盟入主后，追
加投资并推动盈德气体投产。随着谦信化工、上海源晗
落户荆门，太盟又追加投资，提升盈德气体产能。

2022年，太盟在与谦信化工洽谈原材料采购时发
现其发展潜力，于是收购其51%股份，成为控股股东。
在太盟支持下，谦信化工在荆门投资建设醋酸和醋酸酯
项目，其部分原材料由盈德气体供应。

上海源晗同样是太盟控股的企业。源晗原计划在
四川投资碳酸酯项目时，太盟向源晗推介了荆门。最终
源晗落户荆门，与盈德气体、谦信化工互相牵手。

这其实是一个经典的产业投资案例：太盟作为控股
型私募股权基金，并非进行财务投资，而是进行“控股型
整合”——通过同时控制产业链上、中、下游的关键企
业，在荆门化工循环产业园内高效地构建了一个产业链
闭环。这种模式能显著降低企业间交易成本，保障供应
链安全，并最大化整体投资回报。

湖北日报讯（记者覃万钟、通讯
员李慧敏）今年前三季度，荆门市外贸
进出口总值 195.4 亿元，同比增长
38.4%，增速较全省平均水平高出
13.1个百分点，进出口规模创历史同
期新高。

民营企业表现突出。据海关统
计，前三季度荆门民营企业进出口额
达181.4亿元，同比增长41.3%，占全
市进出口总值的92.8%。

从商品结构来看，前三季度，机电
产品、劳动密集型产品和肥料三大类
商品稳居荆门出口榜单前列，成为拉
动出口增长的核心引擎。

具体数据显示，前三季度荆门市
出口机电产品 77.7 亿元，同比增长
35.6%，占全市出口总值的54%，仅此
类商品就拉动全市出口增长20.8个
百分点，彰显出高端制造领域的竞争
优势。

锂电池等重点商品出口增势喜
人，成为推动外贸高质量发展的亮丽
名片。前三季度，亿纬动力等生产的
锂电池畅销海外，出口31.6亿元，同
比增长11.6%。

进口方面，前三季度，荆门市进口
镍钴产品和化肥43.5亿元，同比增长
54.7%，占全市进口总值的84.7%，有
效保障了本地重点产业生产原料供
应，为实体经济发展夯实基础。

格林美新材料有限公司负责人鲁
习金介绍，2024年前三季度，公司海
外营收占比为4%，而2025年这一比
例已提升至8%，今年公司进出口额
有望达到百亿元。

前三季度
荆门民营企业
进出口猛增四成

湖北日报讯（记者祝华、通讯员
叶玉兵）近日，荆门市组织召开漳河
实验室建设运行方案评审会。经讨
论质询，与会专家一致同意该方案通
过评审。

会上，中国航空工业特飞所就漳
河实验室建设运行方案作了汇报。由
华中科技大学、武汉理工大学等单位
的专家组成的专家组一致认为，实验
室建设定位准确、特色鲜明，技术路线
科学合理，实施方案切实可行，建议加
快推进建设，确保实验室高质量落地
实施。

漳河实验室是由荆门市领导建
设、特飞所牵头组建的湖北省高能级
低空经济产业科创平台。平台立足
于低空新质飞行器关键技术攻关、科
技成果转化和产业化推广等领域，瞄
准低空飞行器安全、智能、绿色三条
主线开展研究，着力解决低空飞行器
与系统设备的技术痛点和产业配套
堵点问题。

漳河实验室
建设运行方案
通过评审

打通上中下游
实现共生共赢

——荆门化工产业园三家企业的故事

湖北日报全媒记者 张诗秋 通讯员 欧阳萍

11月8日清晨，荆门市东宝区子陵铺镇八角村中心
广场逐渐热闹起来。72岁的谭天香将带着露水的豇豆
整齐码进竹筐，附近村民也陆续挑来自家种的蔬菜和山
货。土鸡蛋、红心桃等农产品在摊位上依次排开，等待城
乡游客前来“寻宝”。

8点刚过，集市已人声鼎沸。从新鲜蔬菜到柴火腊
肉，从竹编工艺品到非遗美食，品种丰富的农特产品吸引
不少城乡游客专程前来采购。这个每周六固定举办的

“八角赶大集”，已从单纯的农产品交易场所，发展为集文
化体验、公益服务于一体的乡村新平台。

解菜农之忧，应市民之需
——好产品不再难卖

“在家门口就能卖菜，再也不用赶早进城了。”谭天香
笑着说。她曾每天凌晨5点坐公交去荆门城区卖菜，往
返耗时近10个小时。如今，她在村口就能轻松卖完蔬
菜。

八角村是荆门城郊有名的“菜篮子”村。上世纪80
年代起，村民就有把自产蔬菜运到城里卖的传统。因为
多是无公害农产品，一直很受市民欢迎。像谭天香这样
的老年菜农在村里不在少数，全村400多户中，60岁以
上的菜农占比超过九成。虽然蔬菜受欢迎，但老人们扛
不住长途贩运的辛苦，有时候就看着菜烂在地里。

如何破解这一难题？八角村党支部书记王梅，带着
村干部走访200多户村民后，想到了恢复早些年“八角赶
集”的传统。在子陵铺镇党委政府的支持下，今年5月
24日，首场新的“八角赶大集”在村文化广场启动。

活动前期，镇村搭好线上平台预热、请来网红“吆
喝”，迅速引起了人们的关注。首场活动便有众多市民前
来采购，所有农产品都销售一空。“现在在家门口就能卖
菜，他们爱吃啥，下次就多种点。”像谭天香这样受益的，
还有华阳村的靳勇，他骑电动车10分钟左右到达集市，
摆出自己抓的黄鳝和种的小菜：“收益比往城里跑还高。”

集市的另一头，是城里人来“寻鲜”的热情。荆门城
南新区居民龙厚芳一家周六早晨7点开车赶来：“这儿的
豇豆短粗短粗的，一看就是自家种的；猪尾巴在城里难买到，每次来都要多带
两根。”问起怎么辨认农家菜，她说：“大棚菜长得规整，农家菜虽有点‘自然
糙’，但味道更香。”

为了把热度延续下去，当地决定每周六固定举办。如今每场集市销售额
稳定在30万元左右，摆摊村民每月平均能多赚500元。

酒店来采购，直播开起来
——好产品走得更远

“家人们看过来！这是刚出锅的八角雪枣，非遗手艺，酥香可口！”上午10
点，直播区内试吃的市民排起长队，在线观众超1200人。八角村村民陈柏宇
介绍，每场非遗雪枣销售额达5000元以上，不少顾客还会加微信回购。

七桥村的“苕队长”红薯粉条也借助集市打开销路。该村村支书陶泽武现
场支灶，用土鸡炖粉条请顾客试吃：“零添加、久煮不糊，大家尝得放心才愿意
买。”如今该产品不仅每次赶集收入超万元，还进入荆门多家商超，月销售额突
破30万元。

好产品也引来了专业买家。不久前，荆门市烹饪酒店行业协会组织小乐
仙、筱宴春等30多家会员企业，开着“采购直通车”直奔而来。酒店代表深入
各个摊位，仔细查验土鸡蛋、红薯粉等产品的品质。陶泽武递上刚煮好的粉
条：“您尝尝，这品质绝对配得上酒店用菜。”

一番考察后，协会与子陵铺镇签订供销协议，建立农产品直供渠道，八角
村蔬菜基地、七桥村红薯粉公司与“九尊食上”“小乐仙”等荆门知名餐饮企业
达成合作，“直供模式既保障食材新鲜，又降低采购成本，实现双赢。”一位酒店
采购经理表示。

零钱随时兑，义诊帮乡邻
——好服务就在身边

随着首场活动大火，当第二个周末“八角赶大集”如约而至时，现场出现了
长达3公里的堵车。为此，子陵铺镇迅速行动，把老学校、老粮站改造成停车
场，新增400多个车位。

市场监管、交警等部门组成“服务专班”，设立运营管理处，《八角赶集公
约》也贴在显眼位置，开放时间、交通指引、权益保障等写得清清楚楚。每周
六，10多名来自区直部门、镇村的志愿者分散在集市各处，有的疏导交通，有
的帮老人拎菜篮，有的协助抽检食品。

便民服务区内，荆门东宝惠民村镇银行开设现金兑换点。“现在大家习惯
手机支付，但很多老人卖菜只会收现金。”行长宗丽说。一旁的义诊桌前，医生
正为群众量血压，理发区志愿者忙着为老人理发，文艺志愿者的锣鼓声也不时
引来驻足观众。

“大集不仅是买卖场所，更是村民增收、市民寻味、服务下乡的多功能平
台。”八角村党支部书记王梅说。

目前，八角村正筹备成立运营管理公司，开设“八角甄选”实体店，弥补以
往仅在周六集中销售的不足，并推动农副产品品牌化加工。截至目前，“八角
赶大集”已举办25场，累计服务群众12万人次，成为荆门乡村振兴的一张亮
眼名片。

从一村之集，到多域之美。如今“八角模式”带动东宝区圣境山龙脖垭、栗
溪花屋场，还有沙洋县后港镇、漳河新区星光市集等一批特色集市竞相涌现，
共同为荆门市乡村振兴注入活力。

荆门市农业农村局副局长王晓艳表示，下一步将推动“赶大集”与乡村旅
游、农产品展销、非遗传承等融合，并在更多乡村推广这一模式，打造一批“农
味浓、人气旺、效益好”的乡村集市。

临近中午，热闹的集市渐渐平静下来。谭天香的豇豆早已卖完，脸上满是
笑容；市民龙厚芳提着鼓鼓的大包小包，和摊主约好：“下周六我再来。”
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谦信化工荆门厂区。

开通专线公交，方便城乡居民前来赶集。（湖北日报通讯员 赵平 摄）
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