
2025.8.29 星期五
主编：杨麟 版式：胡亚琦

综合 07

开辟金融服务新质生产力新通道
驱动4000家科技企业向高攀登

8月，在武穴市科技产业园，湖北明天电

子有限公司的生产线正高速运转。这家研发

摄像头模组的小微企业，近期因承接瑞士高端

仪器仪表订单，正面临300万元资金缺口。

在小微企业融资协调机制日常走访中，建

行黄冈分行了解到这一困境。

“如果按照抵押贷款来办理，有效抵押物

比较少，且办理周期慢、对应的利率高。”客户

经理回忆，抱着试一试的心态，他建议客户在

“智慧大脑”平台申请科技型企业知识价值信

用贷款。

今年3月，湖北推出的科技型企业知识价

值贷款，依托湖北省科技厅“智慧大脑”平台，

对平台入库企业的创新人才、研发投入、研发

活动、知识产权、创新产品、创新服务、创新品

牌等进行加权量化评分，按照A、B、C、D、E五

个等级，金融机构可以给予100万元至1000

万元不等的贷款。

“经过评估，湖北明天电子可以获得不超

过300万元授信额度。”建行黄冈分行普惠金

融部负责人回忆，从企业申请到放款，3天内

就完成了所有手续。企业负责人感慨：“这笔

贷款比以往的贷款更快、手续更简单。”

实际上，推广知识价值信用贷款，就是在

为湖北高质量发展提供增量资金，客观上开辟

了金融服务实体经济尤其是服务新质生产力

的又一条有效通道。拿到300万元“及时雨”

以后，湖北明天电子有限公司第一时间购买了

材料，实现了海外业务的良性扩张，进一步巩

固了在高端仪器仪表领域的优势。

在十堰市，当湖北创奇汽车零部件有限公

司的电子动能回收踏板卡在量产“临门一脚”

时，十堰市科技局联合建行十堰分行专班主动

上门，依托“智慧大脑”平台调取企业专利、研

发投入等42项核心数据，仅用5天的时间，

450万元贷款直达企业账户。“知识产权真能

变‘真金白银’！”董事长王海惊叹，这种“轻资

产、宽信用、便利化”的融资对企业来说很解

渴，驱动着企业进一步向科技高峰攀登。

今年以来，建行湖北省分行充分发挥科技

金融优势，深度参与“知识价值信用贷”全流程

线上化建设，率先实现与“智慧大脑”平台数据

直连，构建了需求推送、贷款投放、备案、统计

及贷后管理的全流程线上闭环，既提升了数据

交互的效率和安全，也将银行服务客户模式从

一对一单点对接向平台生态共享共赢转变。

截至7月末，建行湖北省分行对符合“知识价

值信用贷”条件的客户累计投放贷款180余亿

元，服务企业超4000家。

眼下，建行湖北省分行在与省科技厅联合

开发“智慧大脑”平台1.0版本的基础上，正在

积极研发2.0版本，进一步提升“知识价值信用

贷”的服务效率和数据质量。

中小企业融资难题得到根本缓解
3000家中小企业踊跃申贷

科技型企业知识价值信用贷款如火如荼

地推广，中小企业商业价值信用贷款改革推广

也在紧锣密鼓，并取得了积极成效。

在宜昌宗德商贸有限公司的仓储中心，负

责人刚通过建行“惠懂你”APP申请到信用贷

款，正在指挥员工加紧采购建材原料。“采购旺

季资金吃紧，手机点一点，无需抵押物，资金即

刻到位，随借随还的模式让我们的订单再也不

用畏手畏脚。”

今年4月，我省在全国率先推出“轻资产、

宽信用、便利化”的中小企业商业价值信用贷

款改革。该贷款是银行基于企业纳税、社保等

商业价值模型评估，评定A、B、C、D四个等

级，发放100万元至1000万元不等，三年内纯

信用贷款，无需抵押或担保。

“第一次贷款就遇到了这么好的政策”“隔

天就收到了贷款”“30分钟左右就能在线上完

成申请”，在推行过程中，越来越多的中小微企

业感受到改革带来的融资实惠。而身在一线

的客户经理也体会到了改革带来的诸多便利。

“过去给中小企业办贷款，像‘摸着石头过

河’，要逐个查验流水、纳税、营业额，任何一环

卡壳都可能前功尽弃。”不少客户经理坦言，

“现在，‘鄂融通’整合政府平台数据为企业精

准‘画像’，寻找客户更精准，审批流程更快捷，

再加上政府为此专门设立了风险补偿资金，风

险把控反而更有底了！”

除了给中小企业融资“解渴”，中小企业商

业价值信用贷款改革也树立了“信用有价、失

信受损、无信不立”的价值观，推动合作企业更

加规范化经营。

8月，在宜昌文亚建筑劳务有限公司的办

公室内，公司负责人闫女士轻点手机屏幕，一

笔信用贷款实时到账。“项目集中开工，百名工

人工资周转压力骤增，没想到建行当天就解决

了难题！”她感慨道，过去如果按照纯抵押或者

纯信用，企业很难获得贷款。而今，劳务公司

贷款也变得简单了。

“规范的经营，才能持续获得更大的金融

支持。”闫女士说，中小企业商业价值信用贷款

将企业市场价值信用化，既解决了企业的燃眉

之急，也督促企业更加规范化经营。

自今年4月湖北省推广中小企业商业价

值信用贷款改革以来，建行湖北省分行迅速对

接省经信厅和征信机构，构建高效风控模型，

为广大市场主体提供“轻资产、宽信用、便利

化”融资。

截至7月末，建行湖北省分行已完成“商

业价值信用贷”投放近 50 亿元，服务企业

3055家。以此为依托，开辟了更多优质企业

客户，也为后续大额中长期贷款奠定了客户来

源。

数据模型强强联合看企业更准
拳头产品接力为企业提供长期服务

科技型企业知识价值信用贷款、中小企业

商业价值信用贷款何以在建行湖北省分行落

地如此快、如此好？

答案依旧藏在“画像精准”。看得更清楚，

所以敢贷、愿贷、知道贷多少。

信用价值贷款，核心是企业知识价值、商

业价值评估是否可靠。

过去，商业银行也有自己的评估体系，但

是种类繁多，不够系统不够全面。这一轮改

革，建行湖北省分行拿到了“以往想拿，但是却

难以收集的真实数据”：“两个价值信用贷”客

户信息直连省科技厅知识价值平台、省经信厅

商业价值平台，实时获取20余类政府权威数

据，相关数据整合专利、纳税、社保、订单等多

源信息，交叉验证降低信息不对称风险，叠加

建行自身的风控模型，数据丰富真实，为评估

授信奠定了基础。

这就相当于政银强强联合，银行足不出

户，就对企业的经营规模、经营状况、经营特点

了如指掌。在此基础上，予以不同额度的差异

化授信，且省财政风险补偿资金池的专项资金

对银行两个价值信用贷不良率5%以内的资金

损失最高给予80%的补偿。这些，都让一线客

户经理十分愿意推广信用价值贷款。

目前，建行湖北省分行“两个价值信用贷”

已实现全省全覆盖，其中“知识价值信用贷”

C—E级客户占比近60%，“商业价值信用贷”

户均余额163.6万元，真正触达“毛细血管”末

端小微企业，也充分体现了建行“投早、投小、

投科技、投未来”的导向。对于成长期的小微

企业，配以“科技转化贷”等产品，贷款额度可

达5000万元，助力企业产业升级。

以推广科技型企业知识价值信用贷款、中

小企业商业价值信用贷款为切入口，建行湖北

省分行以企业成长规律为依据，以“云税贷”

“善科贷”“善新贷”“科技研发贷”等拳头产品，

打造“知信贷+”“商信贷+”产品矩阵，真正做

到了银行服务陪伴企业“全生命周期”成长，金

融产品“全流程适配”企业生产经营。

此外，建行湖北省分行“跨业态协同、全链

条赋能”的“大普惠”生态，正在实现“从条线单

兵作战向协同化作战转变”“从单一信贷服务向

综合化服务转变”构建“普惠+”协同服务模式，

深化“+普惠”经营质效，从企业成立到发展壮

大的每个环节，都有建行湖北省分行股、贷、债、

保等全流程的服务陪伴，为企业发展保驾护航。

金改潮涌长江畔，建行扬帆立桅杆。在这

场金融改革中，建行湖北省分行将全方位深度

参与，在推进中不断完善各项机制，为广大科技

企业、中小企业提供“轻资产、宽信用、便利化”

贷款，为湖北加快建成中部地区崛起重要战略

支点提供坚实的金融支撑。 （王菁 连鸿闯）

建设银行湖北省分行勇当信用贷款改革排头兵
230亿元“轻资产、宽信用、便利化”信贷直达7000家企业

在“抵押物”作为贷款核心要素以及银行防风险的
背景下，湖北28.5万家科技型企业、200多万家中小企业
长期面临融资难、融资贵。为了破解这一难题，2025年
3月起，湖北按照“市场更有效、政府更有为”的逻辑，率
先在全国推出科技型企业知识价值信用贷款、中小企业

商业价值信用贷款改革等举措，试图通过“数据增信+财
政增信”的方式，让企业知识价值、商业价值信用化。

建设银行湖北省分行（以下简称“建行湖北省分
行”）作为国有大型商业银行，在这场改革中当先锋、打
头阵，将普惠金融业务与湖北省推出的“知识价值信用

贷”“商业价值信用贷”深度融合，建立“省市县三级联
动工作专班”，通过构建“政策引领+技术支撑+机制保
障”政银合作机制，已为7000余家科创企业提供了230
亿元纯信用贷款，极大缓解了科技型企业、中小企业融
资难、融资贵。

湖北日报全媒记者 刘汉泽
通讯员 邹景根 徐光意

8月28日晚，十堰市郧西县文体中心
灯光绚丽、人头攒动，歌手阿牛、辛晓琪、
乌兰图雅等悉数登台——2025 年全国

“我们的节日·七夕”主题文化活动示范
活动正式启动。

“郧西七夕”是国家级非物质文化遗产项
目。郧西县连续多年举办“七夕节”相关活
动。今年5月，郧西“七夕文化”荣获“2025十
大年度IP”称号，与《哪吒之魔童闹海》、“三星
堆遗址”等现象级文化IP同台领奖。

“从地方文化到全国标杆，郧西七夕的
‘破圈’之路清晰且坚定。”郧西县委常委、
宣传部部长何杰说，该县坚持文化发展为
了人民、依靠人民，郧西七夕正催生出“甜
蜜经济”，成为全民共享的文化旅游盛会。

游客接待量同比增长25.08%

8月27日晚，行走在郧西县城，鹊桥、
金梭桥、七夕广场、喜鹊长廊等七夕元素
随处可见。每一处都是游人如织，散步
的、跳舞的、拍照打卡的……不时传来阵
阵欢声笑语。

“受七夕与暑期叠加效应的影响，目前景
区日均接待量超过1500人次。”五龙河景区
工作人员肖燕介绍，游客在景区可沉浸式感
受牛郎织女的爱情传说，参与民俗互动、拍照
打卡，景区还推出七夕祈福、篝火晚会等特色

活动，全方位提升游客体验。
郧西县文旅局负责人介绍，该县着力打

造“天上七夕·人间郧西”“天子渡口·古塞上
津”两大文旅品牌，建成14家A级旅游景

区。今年以来，该县全县接待游客人数同比
增长25.08%，旅游收入同比增长26.47%。

“七夕链”相关企业超110家

8月28日，郧西县涧池乡下营村湖北
七夕茶业生物科技有限公司生产车间内茶
香扑鼻，工人正将发酵破壁后的红茶摊开
散热，随后送入烤箱烘干。

“今年已生产红茶3万斤，预计全年产
值达3500余万元。”公司负责人王华建介
绍，公司的红茶起名“七夕美人茶”，就是为
了传播郧西七夕文化。

七夕前后，位于该县城关镇天河金街
的中国七夕文化创意生活馆愈发热闹。喜
鹊水杯、文化U盘、水晶镇尺等七夕主题产
品成为抢手货，店员们不停打包、补货。

“近3天已售出商品1万余件，销售收
入达90余万元。”该馆负责人陈萍说。

丰厚的七夕文化土壤，为郧西县“文
化+”创新发展提供了无限可能。该县推动
七夕文化与文创产品深度融合，将喜鹊、牛
郎、织女等七夕元素贯穿文创产品开发全过
程，推出《三书六礼》婚俗系列、《七喜人生》
城市商旅伴手礼盒系列产品。同时，大力整
合农文旅资源，开发“七夕故柿”“七夕艾”等
产品。

截至目前，全县“七夕链”相关文化产
业企业超110家，注册商标120余个，成
为带动地方经济社会高质量发展的“核
心引擎”。

“我们的节日·七夕”主题文化活动启动
郧西七夕催生“甜蜜经济” 湖北日报讯（记者张竞恒、通讯员王婷）8月28日晚，以

“汉正五百年 货到汉口活”为主题的2025年汉正街武汉国际时
装周启幕。

本届时装周特别设立了武汉新汉派服装设计大赛，吸引了
全国21个省区市的设计师参与。独立设计师吴嘉辉，凭借作品
《且听凤吟》获得本次大赛的金奖。“我在武汉、荆州两地的博物
馆里获得了灵感，将楚国时期的漆器纹样加入设计作品中。”吴
嘉辉介绍，武汉的风土人情给他极大的创作激情，希望可以为汉
正街的原创设计出一份力。吴嘉辉话音刚落，就有一位企业家
向他抛出橄榄枝：“有兴趣加入原创设计品牌吗？我们加个微信
吧。”据了解，此次大赛的优秀入围作品中，不少是将黄鹤楼、汉
绣等传统元素与现代设计语言相融合，国潮感扑面而来。

本届时装周将同步推出十大类近30项活动，全面凸显“原创
设计”这一核心主题。“汉正街许多商户都在积极转型。”聚有米品
牌主理人杨淼告诉记者，9月中旬，他们就将带着年轻设计师去
往韩国等地进行学习，将更多年轻、鲜活的设计理念带回来。

作为汉派服装的重要发源地，汉正街已形成雄厚产业基础：
培育红人、爱帝等十大知名品牌，汇聚15家总面积达110万平
方米的专业市场，集聚1.2万户市场主体。女装裤裙在全国市
场占比达30%，时尚男装占比达40%，服装服饰年营收突破
1000亿元。

汉正街武汉国际时装周开幕
金奖作品从楚国漆器中获得灵感

湖北日报全媒记者 张倩倩
通讯员 兰子君 孙炜 实习生 辛宗雪

炎炎夏日难挡消费热情，丰富多彩的
夜生活不断拉动武汉夜经济升温。

华灯初上，江汉路步行街人潮如织。
中国黄金门店的舞蹈引来阵阵喝彩，水塔
美食街排起长队，直播人群面对镜头热情
解说，灯光与笑语，交织成一条夜消费的

“黄金线”。
据江汉路步行街区综合服务中心统

计，今年7月，街区客流量达760.6万人次，
销售额近10亿元，日均游客量保持在25万
人次左右。

相较于早些年的夜市，江汉路的消费
形态正悄然升级。

江风轻拂江汉关，与之相邻的复古
建筑中，小提琴声婉转流淌，食客们纷
纷举起手机，以江汉关为背景打卡。去
年7月，苏眉餐厅进驻建于1913年的汉
口日清洋行大楼，凭借“建筑+音乐+江
景”三重魅力，迅速成为热门打卡地。

餐厅每晚坚持乐器演奏，并联合自媒
体达人策划快闪、户外演奏等活动。“每天
下午开门后，几乎5分钟就能坐满”，餐厅
负责人曾杰介绍，这个夏天，餐厅平均每晚
翻台2.5轮。

更多游客从“看热闹”转向“求内涵”。
4年前，江汉区政府引进上海三联READ-
WAY华中首店。该文化综合体年均举办
超300场文化活动。入夜后，这里通过文
化沙龙、演出等构建起“夜宴、夜游、夜演”
全链条体验。

二楼的“大冰的小屋”酒吧，以“不插
电”民谣演出、无低消、无时限和禁烟为特
色，每日营业至凌晨2点，成为文艺青年的
聚集地。

脱口秀表演也成为年轻人夜消费的热

门选择。活跃在汉口stay的知名厂牌魔
脱喜剧，演出几乎场场爆满。从20元至
150元不等的票价，以“一杯奶茶换两小时
欢笑”的轻消费模式广受欢迎。

“解压又治愈！”“演员们特色鲜明！”大众
点评上，该品牌获得9.8分的高分评价，留言网
友中不乏远道而来的外地观众。

以文化为轴，百年江汉路正深度融合
历史底蕴、建筑美学、艺术表演与年轻消费
力，形成可持续、可复制的夜经济模型。武
汉的夏夜，因此更加丰盈。

夜市升级夜态

江汉路“热力”解锁消费新场景

江汉路上
万千气象

（上接第1版）
深入贯彻中央八项规定精神学习教育开展以来，公安县在

全县范围内开展“一组一月一小事”活动，广泛发动镇村干部下
沉到村民小组，收集解决群众身边的“小诉求、小困难、小愿望”，
并建立“镇、村、组三级联动”工作机制，明确责任领导、时间节
点、办法路径，确保事事有回应，件件有着落。

今年6月，桂丰村“两委”干部在入户走访时发现，村里有
23户家庭正为暑期孩子无人看管而发愁。了解到这一情况后，
村党支部立即行动，短短一周内就招募了1名教师和4名返乡
大学生志愿者，搭建了暑期爱心托管活动阵地。

发动群众、组织群众、依靠群众，是推进“一组一月一小事”
的力量之源。连日来，公安县各乡镇、村广泛发动在外成功人士
捐资捐物，并统筹项目资金和人员力量，形成了干部下沉一线解
难事、办实事、做好事的浓厚氛围。

值得一提的是，这些民生实事的办理都充分尊重群众意
愿。从项目确定前的意见征求，到实施过程中的群众监督，再到
完工后的满意度测评，每个环节都让群众参与其中。

在斑竹垱镇双东村，镇村干部每月参加组级户主会，收集到
3组、4组村民对修建水泥路的诉求。很快，镇、村、组三级干部
联动，村民自愿出工，双东村仅用两周就完成了道路硬化工程。

双东村党支部书记毛泽银感慨说：“以前群众有事不敢说、
不愿说，现在干部主动上门问、商量着办，真心实意解决问题。
群众看在眼里，暖在心里。”

截至目前，该县共组织873名乡镇干部、1290名村干部下
沉到村民小组，收集各类“小事”3615件，已办理2295件。

“小事不小看、小事不小办。”公安县委书记严广超说，将进
一步落实“开门教育”要求，弘扬“四下基层”优良传统，把“一组
一月一小事”固化为长效机制，通过办好群众“小实事”、实现群
众“小心愿”，把学习教育成果转化为民生改善的实际成效。

8月28日，来自国内外的77对新人在郧西县参加集体婚礼。
（极目新闻记者 关前峪 邹斌 摄）


