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格林美与韩国 ECOPRO 签署建设“镍资源+新能
源材料”产业链战略合作协议。 （受访者供图）

“保持发展定力、增强发展信心，保持爱拼会赢的精气神”

从一致魔芋
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湖北日报全媒记者 陈义超 通讯员 覃丹

4月14日下午，湖北一致魔芋生物科技股份有
限公司（简称“一致魔芋”）会议室，公司亲水胶体国
际部团队讨论热烈。这支刚从乌兹别克斯坦参加完
食品展的“外贸军团”，正计划对接海外新客户。

公司董事、董事长秘书唐华林恰巧从走廊路过，
看到这群风尘仆仆的外贸销售员，不由感慨：“公司
一步步走来，真的很不容易。”

“和很多民企一样，出海的第一步很艰难。”唐华
林亲历了公司海外市场从无到有的全过程。2009
年，一致魔芋组建国际贸易部。员工为了寻找海外
客户，只能通过网络搜索客户前台电话。一个个电
话磨下来，他们用诚意打动了一家家企业，并顺利对
接上了客户管理层。2010年，首个满载一致魔芋亲
水胶体的货柜出口东南亚，整柜营收150万元。

魔芋亲水胶体也被称为“食品工业味精”，在食
品行业被大量应用。一致魔芋为了解决海外下游客
户痛点、完全嵌入客户生产链，采取与客户绑定研发
的战略，开发与客户产品匹配的亲水胶体解决方案。

“大部分客户‘陪跑’需要一两年。”唐华林告诉湖
北日报全媒记者，“陪跑”意味着与客户深度融合。无
论客户体量大小，一致魔芋始终坚持从客户需求出
发，不断渗入客户产品配方，一起研发、一起成长。海
外客户采购量从斤到吨的案例并不鲜见。

海外客户追求极致的性价比，一致魔芋为此采
取“总成本领先”原则，从供应链、生产工艺、技术研
发等全环节提升产品质量、降低生产成本，进而提升
了市场竞争力。

近5年来，一致魔芋海外市场开拓进入加速
度。公司海外营销团队从1人扩充至15人，获客渠
道也从网上走向线下会展。在国内外众多食品展览
会中，一致魔芋展台总能成为国外客商关注的焦点。

2023年2月，一致魔芋在北交所成功上市，成
为“中国魔芋第一股”。弗若斯特沙利文数据显示，
2023年4月至2024年4月，一致魔芋魔芋粉销量全
球第一。

2024年，一致魔芋海外市场营收近2亿元，占
公司总营收的29%，产品销往全球40多个国家和地
区，海外B端稳定客户已有上千家。东盟、欧盟、美
洲、俄罗斯如今都有了一致魔芋的身影。

“专注，是走向全球的底气。”唐华林介绍，公司
始终深耕魔芋产业，培育和发展了稳定的魔芋种植
基地，通过与多所高校、科研机构携手合作，构建起
丰富多元的产品体系，在生产工艺和技术上，公司实
现全流程自主研发，在魔芋领域始终处于头部。

“中国制造，是走向全球的勇气。”唐华林说，16
年来，公司用技术质量和客户的认可度为产品背书，
迎来了稳定且庞大的海外客户群体。

2025年，公司投资1.08亿元兴建亲水胶体产业
园技改扩暨数字转型项目。项目建成后，将进一步
扩大海外市场产能。

一致魔芋董事长吴平表示，选择进军魔芋产业
主要是看好绿色健康产业的光明前景。公司不仅向
全球输送魔芋制品，更向世界讲述了魔芋的中国故
事。民营企业要发展壮大，就必须笃定发展方向，瞄
准市场需求，通过科技创新方式主打国内国际双循
环，这是一致魔芋始终坚持的方向。

湖北日报全媒记者 刘洁

4月 11日，武汉兰丁智能医学股份有限
公司（简称“兰丁”）与伊拉克签署合作意向
书，双方将围绕人工智能宫颈癌筛查项目进
行合作。

“伊拉克的医疗资源长期面临巨大压力，兰
丁技术的高效性与准确性让我们感到震撼。”伊
拉克肿瘤与基因科研中心主任阿里·侯赛因·阿
尔万说，希望通过此次合作将这一技术引入伊
拉克，为女性健康提供保障。

癌细胞筛查，好比在一盆黄豆中找出烂黄
豆。传统的病理学方法是人工挑拣，即一颗颗
挨个看。一个经验丰富的病理医生，一天最多
看100张细胞玻片。而且，病理医生通过显微
镜肉眼观测，主要做主观比较，看细胞核是否变
大变深了，颗粒是否均匀，一些早期变化不明显
的病变细胞容易漏掉。

为解决此难题，兰丁创始人孙小蓉带领科
研团队研制出全球首个有知识产权的“兰丁”宫
颈癌AI云诊断平台，把人工智能检测技术与云
技术结合，将医学界几十年积累的宫颈癌人工
诊断信息进行大数据建模并搭建AI云诊断平
台。相比于医生每天百张细胞玻片的检测量，
AI平台每天可检测50000张。

在兰丁5G+AI细胞云诊断平台大厅，湖北
日报全媒记者看到，不同大小和功能的机器人
正在繁忙操作。随着机械手的移动，细胞玻片
正被快速分类、读片、上传。大屏上实时显示每

组细胞的详细情况，包括细胞面积、轴长等数
据，细胞的亮、暗点面积也都清晰可见。

据介绍，操作者只需要通过互联网，把细胞
信息传递到兰丁云平台上，几分钟就能完成智
能诊断工作，医生在电子终端复核诊断结果即
可，大大提升了诊断效率和准确率。同时，包括
高清显微成像、人工智能大数据、云诊断等在
内，兰丁一系列关键技术系国内首创。

经过20余年的技术沉淀与积累，兰丁拥有
庞大的病理细胞组织数据量，总数据量达到
1400TB左右。这些数据涵盖了临床各类高发
肿瘤，通过AI标识与自我学习功能，有效为临
床肿瘤筛查提供详尽而准确的诊断辅助。

截至目前，兰丁拥有 111 项专利，与巴
西、肯尼亚等15国展开合作，在印尼、马来西
亚等“一带一路”国家落地实验室，与摩洛哥、
秘鲁、巴西等10余国达成合作意向，累计接
待60余国逾百位医学专家考察，其中包括巴
基斯坦驻华大使、赞比亚总统医疗顾问等国
际嘉宾。

今年，巴西的病理医生用上兰丁AI技术
后反馈，他们的筛查工作效率成倍提升，忍不
住发出“这太棒了”的感慨。同时，兰丁在东
南亚建立的实验室让当地宫颈癌筛查成本降
低60%。

“兰丁计划三年内实现年筛查量突破
5000万例，让全世界妇女都能享受到先进的
宫颈癌筛查技术，真正体现科技普惠的意
义。”孙小蓉说。

湖北日报全媒记者 祝华 通讯员 余舟

4月15日，苏州晟成光伏设备有限公司（简称
“晟成光伏”）12万多平方米的厂房内，机械运转不
停，工人们正忙着赶订单。每天，一台台层压机、叠
焊机、贴膜机、胶带机等设备，从这里运往全球各地。

晟成光伏是湖北京山轻机股份有限公司的全资
子公司。2017年，京山轻机以8亿多元的价格收购
晟成光伏，正式切入光伏设备赛道。经过近几年的
快速发展，晟成光伏成为光伏设备制造领域国家单
项冠军示范企业。

“刚刚生产出的这批成套生产线设备，经上海
港发往北美，共100多个集装箱，已连续发货十几
天。”晟成光伏公司全球营销总监詹锐介绍，今年
公司八成订单来自海外，正在发货的设备总价值
1000多万美元。3月底，公司发往德国莱比锡的光
伏成套生产线，价值600多万美元，装了80多个集
装箱。

“公司光伏设备全球市场份额第一。”詹锐介绍，
公司产品远销全球30多个国家和地区，几乎覆盖国
内外所有的主要光伏企业，韩国现代重工、印度私营
企业巨头信实集团及国内隆基绿能、阿特斯等光伏
头部企业均是公司客户。生产光伏面板的核心设备
层压机，一台50多米长，100多吨重，技术含量高，

生产难度大，市场占有率更是高达60%。2023年，
晟成光伏产值达88.8亿元，同比增长一倍。

产品深受客户青睐，秘诀在于产品的性能。
晟成光伏公司总经理祖国良介绍，公司产品全，

用于光伏组件生产的30多种机械设备都可生产，公
司还为客户定制方案，一次性订购，后期调试简单，
更不存在设备不兼容不配套的问题。成套生产线稳
定性好，相比同行厂家，同类设备每天生产光伏面板
的数量要高出5%。公司除了生产硬件设备，还配
套开发了智能检测设备和系统，成套生产线自动化
智能化程度高，更节省生产成本。

国内光伏头部企业一道新能源2023年投产的
京山基地，成套生产线设备就来自晟成光伏。走进车
间，只见一个个智能机械手挥舞不停，有条不紊地控
制切割、串焊、叠焊、层压等20多道工序，一片片光伏
组件顺利下线。“每14秒就下线一片光伏组件。”公司
行政总监胡稳兵表示，每条生产线有11个AI检测
点，可精准发现光伏组件是否存在隐裂、虚焊、脏污等
问题。

高性能智能化设备的背后是持续的研发投入。
晟成光伏近年累计研发投入数亿元，建成科技研发
中心，配备独立研发场所和中试基地。截至去年底，
公司拥有有效知识产权694项，其中发明专利93
项、实用新型专利491项。

客户需要啥就开发啥，“陪跑式研发”绑定海外合作伙伴

“中国魔芋第一股”魔芋粉销量领跑全球
用AI筛查癌细胞，外国驻华大使、总统顾问前来考察

兰丁平台日检测量相当于500位医生

全球市场份额第一

京山轻机光伏设备今年八成订单来自海外
湖北日报全媒记者 张爱虎 通讯员 胡泽邦

4月9日，在韩国浦项市，格林美董事长许
开华教授与韩国ECOPRO李东彩会长再次握
手，携手建设世界领先级镍资源及下游产业链
绿色生态园区。4月11日，首批200吨超高镍
核壳前驱体产品成功运抵韩国，标志着中国新
能源企业在全球化道路上又迈出坚实一步。

面对美国《通胀削减法案》和欧盟《关键原
材料法案》的贸易限制，许开华带领团队主动出
击，长期奔波于韩国、印尼、匈牙利、法国等国，
以开阔的国际视野，积极构建全球产业链。公
司公告显示，2023年海外营收占比已提升至
29.66%，预计未来将实现更大突破。

在印尼，早在2019年，格林美便联合青山
控股、宁德时代、ECOPRO等企业建设红土镍
矿湿法冶炼项目（青美邦园区），锁定动力电池
关键资源。目前，格林美印尼基地已形成15万
金吨镍的年产能。“印尼资源+中国技术+全球
市场”的模式，既保障关键资源供应，又促进当
地经济发展，实现多方共赢。

在韩国，格林美与ECOPRO合资建设的
前驱体工厂，直接对接三星SDI等国际客户。
通过技术输出与本地化生产，实现了中国技术

与国际市场的深度融合。公司最新公告透露，
已与淡水河谷印尼公司达成新合作，拟投资不
超过14.2亿美元建设中苏拉威西省工厂，进一
步巩固资源端优势。

积极践行绿色发展，格林美在欧洲的布局
尤为瞩目。2023年，公司先后与匈牙利政府、
法国苏伊士集团达成合作，共建动力电池回收
网络。这些项目完全符合欧盟《新电池法》要
求，预计到2030年可帮助欧洲实现70%的电
池回收率目标。

在印尼青美邦园区，格林美采用国际领先
的湿法冶炼技术。凭借绿色生产方式，格林美
获得“全球循环经济跨国公司奖”“保尔森可持
续发展奖”等多项大奖，向世界展示了中国企业
的环保担当。

许开华表示：“格林美通过资源端、技术端、
市场端的全球化三维布局，正在走出一条中国
新能源企业的特色发展道路。”

年报显示，公司连续十年研发投入占利润总
量的90%以上；海外专利授权量突破百件。这种
以创新为驱动的发展模式，正推动格林美从“中
国领先”向“世界一流”迈进。正如许开华所说：

“当把核心技术掌握在手，把全球资源为我所用
时，中国企业就能在任何风浪中站稳脚跟。”

资源端、技术端、市场端全球化三维布局

格林美构建海外产业链应对风浪

晟
成
光
伏

兰
丁
智
能

武汉兰丁智能医学股份有限公司科研人员进行宫颈癌样本扫描。
（湖北日报全媒记者 魏铼 摄）

晟成光伏车间内的自动化生产线。
（受访者供图）

一致魔芋公司科研人员正在进行分析实验。
（受访者供图）
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