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湖北日报全媒记者 汪训前 通讯员 杨光明 王黎明

“植物猎人”让鄂报春闻名世界

报春花是世界著名三大高山花卉之一，因花期早且花色
艳而闻名，成为冬春季园艺不可或缺的美丽精灵，列入全球

“最伟大的观赏花卉”名录。
宜昌凭借独特的地形地貌和气候，拥有丰富的植物资源，

是世界野生报春花分布中心之一。
1879年春，英国维奇苗圃公司工作人员查尔斯·马里斯

到中国搜集植物种子资源，在宜昌发现野生报春花。这位“植
物猎人”就采集报春花种子带回英国培育，次年开花，并以“鄂
报春”命名。鄂报春因早春绽放的特性，迅速成为欧洲园艺界
的宠儿。1910年，英国植物学家威尔逊在宜昌三游洞南津关
大峡谷发现“巴蜀报春”，并把标本和种子带回英国。此后，欧
洲园艺界以鄂报春、巴蜀报春等来自中国的报春花作为选种、
育种的原始材料，培育出许多新奇美丽的“欧洲报春花”新品
种，并在欧美各地广泛推广栽培。

然而，在报春花的故乡宜昌，鄂报春长期隐于深山，直到
21世纪初才走进大众生活。

“我们重新发现了鄂报春的价值。”宜昌市林木种苗推广中
心主任冯敬华说，报春花是春天的信使，深受人们喜爱。2010
年，该中心联合花园里公司启动“鄂报春种质资源抢救计划”，
走遍三峡库区采集鄂报春野生种质资源。研究发现，野生鄂报
春具有抗寒性强的独特优势，为后续种苗培育提供关键支撑。

宜昌花园里公司负责人曹丽介绍，公司不断进行报春花
种质资源调查、收集、引种、驯化和杂交试验，获得大量实验数
据，为报春花产业化发展铺就道路，重塑报春花话语权。

高山野花成功实现低山种植

冯敬华介绍，报春花多分布于高海拔地区，是冷凉性多年
生草本花卉，自然条件下，其花期集中在2月至5月。元旦、
春节是花卉需求旺季，而这个时候恰恰是花卉空档期。如何
让报春花提前开花，满足市场需求？

宜昌花园里公司利用高山气候，在五峰长乐坪、长阳贺家
坪小批量试种，头两年遭遇滑铁卢，幼苗成活率不足四成。专
家分析原因，高山温度虽然适宜报春花生长，但必须辅以适当
湿度、光照、营养等条件。2013年公司在海拔1200多米的兴
山县榛子乡租借温室大棚试种，一举成功。

技术人员摸透报春花喜冷凉的特性，探索出“高山育苗、
低山种植”繁育模式，实现报春花规模化生产。“6月至9月，利
用高山气温25摄氏度以下条件进行育苗；9月至11月，低山
地区气温降至25摄氏度以下，把种苗转移至低山种植。”曹丽
介绍，通过大棚种植，报春花能在12月开花，较自然条件提前
2个月，正好填补元旦、春节等节庆花卉空档期。

目前花园里公司在宜昌、恩施多地建立报春花繁育基地，
温室面积5万平方米，年生产报春花种苗2000多万株、成品
100万盆，成为国内报春花产业化领军企业。

2021年，花园里公司将鄂报春与欧洲报春花进行杂交，
选育新品种。此后每年从欧美进口2000多万粒欧洲报春花
种子，一定要选育出属于自己的报春花良种。

从深山走向城市的产业路径

通过多年实践，宜昌花园里公司形成一套成熟的报春花
繁育栽培技术，并制定《报春花容器苗培育技术规程》和《巴蜀
报春设施播种育苗技术规程》两项标准，实现工厂化育苗，打
开了报春花产业化的空间。如今，报春花已成为宜昌标志性
花卉名片，聚集以花园里为龙头的近10家企业。据宜昌市林
业和园林局透露，全国报春花种苗年产量约1亿株，其中宜昌
占据40％的市场份额，种苗远销华东、华中、华南等地。

一枝独放不是春，百花齐放春满园。有了标准化种植流
程，越来越多的企业和农民都可以种植，报春花业成为乡村全
面振兴的富民特色产业。

“花园里公司提供种苗，规范种植技术，让我种花变得轻
松多了。”宜昌市夷陵区鸦鹊岭镇花卉种植专业户郑阳君说，
去年他栽培50多万盆报春花，产值100多万元。

襄阳市襄州区花卉种植专业户张居正每年种植四五十万盆
报春花，带动周边不少农民跟着种植，在当地形成一个特色产业。

宜昌市连续举办两届报春花节，让这株植物精灵惠及更
多人的生活。在重庆，报春花让山城冬季焕发生机，市民称之
为“会开花的暖阳”。

湖北日报全媒记者 汪彤
通讯员 杨文 黄咏明

3月26日，湖北省2025年科技“闹春耕”示
范活动在英山举行。省农科院、黄冈市农科院安
排专家现场开展农业生产技术咨询与培训，指导
水稻、蔬菜工厂化集中育秧育苗和小麦“一喷三
防”，赠送农业生产技术资料和农用物资，展销农
机、农具、种子、肥料、农药等生产资料和农产品。

南河镇福辉家庭农场育秧车间，机械轰
鸣。一条自动化育秧流水线源源不断地“吞”入
秧土，“吐”出秧盘。农场负责人段全福和三名
工人坐在流水线旁，动作麻利地放盘、放水、倒
种、码盘，只需6秒钟，一盘秧制作完毕。“真是
省时省力。”段全福说，过去人工育秧，10个人
手脚不停，一小时最多育80盘。去年买了育秧
流水线新设备，4个人一小时轻松完成625盘。

目前英山县已培育10家专业育秧主体，根
据农户需求布点，构建辐射全县的育秧服务网

络，方便稻农生产。全县农业全程机械化率达
75.5%。

金家铺镇花桥河村有136亩稻田，过去田
块小而散，灌溉难，农机进村难，村民只能种一
季水稻，亩产量不足500斤。经过持续整治，如
今散田成片，集中经营，选用高产稻种和抗病麦
种，配合无人机统防统治、测土配方施肥等系列

“农技套餐”，农民可以种一季水稻和一季小麦，
每亩总产量可达1000公斤。英山县2024年粮
食播种面积达27.7万亩，粮食产量10.58万吨。

英山建有全省规模最大的蔬菜育苗基地，
由湖北先秾坛生态农业有限公司投资4700万
元建成，总占地面积50.4亩。“山区冬春温差
大，过去蔬菜育苗就像碰运气，稍不留神就遇冻
害。现在有了蔬菜育苗工厂，精准调节温度、湿
度、光照，菜苗长得舒适，工人也种得轻松。”公
司总经理闻彬军介绍，基地年培育各类优质种
苗5000万株以上，服务全县近5万亩蔬菜基
地，带动8000农户增收。

流水线上播稻种 恒温房内种果蔬

湖北日报全媒记者 魏萌叶
通讯员 曹冲

3月12日，洪湖市应南村藜蒿种植大棚，
藜蒿满眼，蒿香熏人。一副三脚架云台在藜蒿
地里格外显眼，一位农民拿着一把藜蒿在手机
前滔滔不绝，背后是三五个村民正在采收打包
鲜藜蒿。这是“洪湖应南村刘书记”直播带货的
档口。

走进听他细说：“蔬菜中的奢侈品，从田间
地头直接到大家餐桌，没有任何中间环节！”“如
果一餐吃不完，就把叶子打掉，用保鲜膜缠起
来，放冰箱能保存10天……”

上午8点，刘勇拿起一捆2斤重的藜蒿在手
机面前吆喝起来，当天卖出3000多斤新鲜藜蒿。

2023年，刘勇注册个人抖音账号“洪湖应
南村刘书记”，搞起直播卖菜，现有近10万粉
丝，年销售350万元，成了十里八乡有名的“卖
菜书记”。

除了当季时蔬，刘勇的抖音橱窗里还有洪
湖藕粉、洪湖米团子、公安牛三鲜等特色美食。
账号中的短视频内容也十分丰富：“今天洪湖的
水又涨了点，你们在外面放心工作，我们洪湖的
老少爷们都在堤上！”“几天不来薹菜都出来了，
但这怎么都被虫咬了，他怎么管理的？走！去
扣他工钱！”

刘勇一口家乡话贯穿视频始终，真实生动
的乡村气息拉近粉丝距离。他的粉丝黏性极
强，好多人藜蒿吃完了，都等着他开播来买。

说起直播带货，刘勇说这是“村支书必须面
对的问题”。

2021年，应南村蔬菜种植基地建成，销售
成为不得不面临的急迫问题。藜蒿受市场欢
迎，全村一天最多批发2万斤，但差价太大：贩
子到田间地头收购单价只有1.4元，但超市价
格最高20元。如何将藜蒿利润更多留在村民
手中？刘勇想到了直播带货。

“省去中间商，畅通销售渠道，这是直播带
货给农产品销售带来的最大好处。”刘勇认为，
现在电商平台多，农村寄递物流全覆盖，为保障
农产品进城提供有利条件。

“刚开始还不好意思，不少否定和调侃声

音。”刘勇坦言，最开始搞直播带货时很犹豫。
抛头露面这种事，很容易被人误解为贪慕虚荣、
爱出风头。后来慢慢适应镜头，逐步训练口才
和肢体语言，加上农业部门培训，刘勇变得越来
越自信，也有了感觉。

“第一场直播卖出5单藕带，我们都很振
奋！”刘勇回忆起直播带货经历很是感慨。每天
早上，他就和乡亲一起往地里走，村民拿着镰
刀，他扛着三脚架和云台。“村民拿的是传统农
具，我拿的是新式农具，他们搞生产，我搞销售，
大家配合越来越默契，经济也越来越活。”

2月22日一大早，村委会堆满村里奶奶们
提来的白菜薹，200多斤。当天下雨，上街卖菜
不方便，就想请刘书记开直播帮忙卖掉。这样
的情况经常出现在应南村村委会。虽然是周
六，刘勇还是开播了。脆嫩新鲜的白菜薹很快
被粉丝购买一空。直播带货解决村民卖菜难，
干群关系也更和谐。

2024年4月19日，刘勇在抖音视频平台喊
出“教育优先，出一个人才，村里就多一个希
望！”，浏览量超400万，“小爆”了一把。此时离
高考不到两个月。他在村民大会上表态：“只要
是211、985的贫困生，学费全包！”引来众多网
友点赞。

随着“洪湖应南村刘书记”账号粉丝量、带
货量逐步提升，刘勇准备为村里蔬菜申请绿色
食品认证，同时开展乡村游项目，将账号积累的
粉丝量变现。

现在直播带货风行，农业发展如何抓住这
个风口？刘勇说天时地利具备，就差人和——
电商平台、手机、无线网络都很发达，这是天时；
丰富多彩的农产品，这是地利；很多村支书都是
合作社负责人，合作社就是市场主体，合作社经
理人成为村支书新职业，他们必须挑起农产品
销售的重担。

“人才振兴是乡村全面振兴的重要一环，作
为农村带头人，村支书是人才振兴的重要组成
部分。”刘勇说，他用新农具干新农活，是个三新
农民。

最近湖南省临湘市组织一批村支书到应南
村学习直播带货经验。刘勇分享的第一句话是

“不要觉得晚，大家缺的是小马过河的勇气。”

近10万粉丝 年销售350万元

直播带货村支书

湖北日报讯（记者汪彤、通讯员谢毅、瞿
飞）近日，《鄂州市振兴武昌鱼品牌三年行动方
案（2025—2027年）》发布，推动武昌鱼研发、
育种、养殖、加工、营销、休闲渔业、餐饮等全产
业链高质量发展，计划到2027年全产业链产值
达500亿元，武昌鱼品牌价值达300亿元。

《方案》提出，重点开展武昌鱼优良品种、养
殖模式、“爆款产品”、经典菜品和营养学特性等
基础性和创新性研究，加快推进无肌间刺武昌
鱼新品种审定上市。建设10万亩武昌鱼高标
准养殖示范区，专养2斤以上大规格武昌鱼，
开发鱼露、蛋白肽等精深加工产品，融合大健
康产业。依托鄂州花湖国际机场，打造辐射全

国的武昌鱼“活鱼到家”供应链。积极打造长港
河武昌鱼农文旅融合精品线路，加强武昌鱼文
化创意开发和多领域应用，塑造武昌鱼经典菜
系。

“鄂州正以‘文化+产业’双轮驱动，打造
‘武昌鱼+’城市IP。”鄂州市农业农村局局长方
勇利介绍，鄂州正全力建设樊口武昌鱼公园、梁
子湖生态博物馆，复原武昌鱼“九十里长港洄游
路线”，构建从长江到梁子湖的生态文化走廊。
鄂州全力打造印象武昌鱼餐饮名店、武昌鱼展
示形象店、武昌鱼展示展销中心，分享武昌鱼的
155种做法，并谋划在北京、上海、深圳等地开
设武昌鱼美食专营连锁店。

武昌鱼产业冲刺500亿元

三新农民

百年前英国人将它引向世界

现如今湖北人让它形成产业

鄂报春
为全球报春

报春花是春天的信使，100多年前被英国人在宜

昌深山老林里发现，并带去欧洲繁育推广，让其闻名

全球。近些年，湖北植物专家和花卉企业联合发力，

培育报春花产业，使其走向全国，并占领国内报春花

种苗市场四成份额，形成一条绿色产业链，书写美丽

经济新故事。
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娇艳欲滴的报春花装点城市空间。（受访者供图）

宜昌滨江公园报春花展吸引观众打卡。（受访者供图）

3月28日上午，应南村村支书刘勇正在蔬菜大棚中为新鲜藜蒿直播带货。（洪湖市委宣传部供图）


