
2025.3.23 星期日
主编：靖季 版式：习东新

时事04

订报热线 （027）965888 广告咨询 88567849 编委办 88567046 融媒体中心 88569628 编辑出版中心 88567468（夜） 区域新闻中心 88567456 文化新闻中心 88567338 武汉新闻中心 88567429 经济新闻中心 88568165 印务总公司 88568830（生产管理部） 广告经营许可证：4200004000004
邮箱：hbrbtxyyd@sina.cn 政治新闻中心 88567361 视觉新闻中心 88567399 社会新闻中心 88567376 评论理论中心 88569244 农村新闻中心 88569264 群工舆情中心 88569248 体育新闻中心 88567068 本报印刷厂印刷 零售每份 1.50 元 定价：每月 41.50 元 印刷质量投诉电话 88568844

本报
电话

新华社记者 朱基钗 张研

巍峨圣洁的雪山，激荡奔腾的江河，静谧清澈的
湖泊……祖国大西南的云贵高原，在高空俯瞰如百
褶裙般的大美图景。

“多彩贵州”“彩云之南”，绚丽斑斓的土地，曾因
久困于贫穷而暗淡，4个集中连片特困地区如大山
般横亘。新时代脱贫攻坚史诗般的壮阔行进，终使
春风染山乡，一跃跨千年。

全国两会闭幕后不到一周，习近平总书记来到
云贵大地考察，四天时间，辗转两省四个市州，看多
彩大地春潮涌荡、风采无限。

风采之新，在红红火火的日子里。
3月17日下午，贵州黎平的肇兴侗寨。淳朴而热

情的侗家人，用最隆重的侗族大歌欢迎总书记的到来。
“春天到，春意浓。千山万树绿葱葱，布谷鸟儿

声声唱，布谷布谷快播种……”歌名叫《布谷催春》，
跨越千年的天籁，吹响了侗乡新春的号角。

唱着祖祖辈辈口耳相传的歌谣，过上日新月异
的生活。青山绿水、传统农耕、民俗风情，“侗乡第一
寨”藏在深山，游人纷至沓来。2024年这里累计接
待游客逾百万人次，侗家人以田地、山河为舞台，铺
展开一幅乡村全面振兴的美丽图卷。

村寨主路上，重檐宝塔式的信团鼓楼内，一场火
塘边的座谈会，暖意融融。“大家都说说，咱们聊聊家
常。”总书记同村干部和村民代表围坐畅谈。

幸福的诉说里，每一个人都是生活的主角，每一
束光芒都耀人眼目。

“你们都讲得很好。从你们的讲述、你们的神情
可以看出，村寨这些年欣欣向荣。”总书记听了十分
欣慰，“祝你们的日子越过越红火！”

风采之新，在欣欣向荣的发展里。
3月19日，云南丽江，恰逢一场多年未遇的大雪，天地之间点染成

大美水墨。
春雪白如银，山花红胜火。玉龙雪山脚下，一座座智能温室大棚连

绵成片，习近平总书记来到丽江现代花卉产业园考察。
温室大棚里，总书记同大家亲切交流。
花卉工人和月华正抱着一捧刚摘下的花，她的笑容像花儿一样绽

放：“离家很近，一个月收入4000多元，旺季时能达到7000多元。”
总书记高兴地说：“你们这个事业搞得很兴旺，符合现代农业发展

方向。祝你们的生活像花儿一样美！”
“立体的云南”，14个高原特色农业重点产业，全链条产值突破2.7

万亿元。
“云南本地产的茶很多，当年就是茶马古道，中药材历史悠久，小粒咖

啡很好喝，还是橡胶主产区，有热带亚热带的水果坚果……这些特产都是
你们的王牌，要继续把王牌打好。”习近平总书记娓娓道来、寄予厚望。

风采之新，在古韵日新的脉动里。
金沙江古称丽江，丽江古城因地处金沙江的江湾而得名。中华民

族的母亲河在此大转弯，昂首而前，留下“长江第一湾”的壮美弧线。
800多年的古城，聆听过茶马古道上的马帮铜铃，留下了商旅往来

的足迹。先民于此不改水道，因势筑房，山城之姿兼具水乡之貌，天人
合一的智慧穿越岁月，写满了深深街巷。

走过小石桥，沿着石板路，习近平总书记看民居古朴、商铺林立、游
客云集，感受古城的厚重沉淀和热闹繁华。

在丽江古城，有感于民族交往交流交融的历史，习近平总书记强
调：“保护传承好中华优秀传统文化，引导各族群众自觉铸牢中华民族
共同体意识，不断推进中华民族共同体建设。”

在云南，总书记参观了纳西族东巴文化研究成果展示。在贵州，侗
族文化展示中心，总书记感叹“侗族文化是很丰厚的”。

历史上，这片土地山大沟深，关山难越。如今，高速高铁在云贵高
原飞针走线，天堑变通途。从“地无三尺平”迈向“桥梁博物馆”，钢铁巨
桥与峡谷风光交相辉映，织就一幅震撼人心的现代图景。

中国式现代化的蓬勃实践，将原本闭塞的山区推到了开放发展的前沿。
“五岭逶迤腾细浪，乌蒙磅礴走泥丸。”西南莽莽群山，见证着我们

党来时的筚路蓝缕、难时的拳拳初心。
而今迈步从头越。习近平总书记抚今追昔、瞻望未来：

“从通道转兵到黎平会议，从猴场会议到遵义会议，这是一条红军
的生路，一条共产党的生路，这个火种保留下来，才有了我们今天。要
弘扬长征精神和遵义会议精神，以昂扬斗志走好新时代的长征路。”

雪峰初霁，苍山如海，风光无限。 （据新华社北京3月22日电）
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记者手记

据新华社北京3月22日电“久摇
不中”，难圆“汽车梦”？近日印发的《提
振消费专项行动方案》提出，推动汽车等
消费由购买管理向使用管理转变，分年
限保障“久摇不中”无车家庭购车需求。

据了解，2025年北京将面向无车家
庭定向增发4万个新能源小客车指标。
按照定向增发工作安排，5月26日将随常
规新能源小客车指标配置结果一并公布
积分排序入围的家庭名单。此外，北京还
于近日适当增加了亲属间车辆转让范围。

对现有举措调整完善，对现行政策

优化升级。近来，有关部门因地制宜优
化汽车限购措施、探索逐步放宽或取消
限购政策等密集出台，全国多地就增加
号牌指标投放等展开有序探索，“久摇不
中”的无车家庭迎利好！

按年限阶梯式分配，有序调控指标。
专家表示，分年限保障需求，就是对

长期参与摇号未中签的无车家庭，按参
与年限逐步提高购车指标分配比例。

例如，天津2024年定向投放3万个
无车家庭其他指标，按照申请时间顺序
配置；杭州放宽“久摇不中”类指标申请

条件，参加杭州市小客车增量指标摇号
累计达到48次及以上，且符合相关资格
条件的个人可以申请该类其他指标。

降低购车准入门槛，保障有效需求。
上海去年底发文，将非上海市户籍

人员参拍资格条件中有关“连续缴纳社
会保险或者个人所得税”的年限要求，由
原连续缴纳满3年调整为连续缴纳满1
年；杭州推出取消区域指标申请限制、取
消指标竞价保留价等措施。

向新能源汽车倾斜，推动产业升级。
北京2021年将新能源小客车配置

指标数量的60%优先向“无车家庭”配
置，此后逐步提升至80%；广州明确提
出，节能车增量指标以及新能源车增量
指标可直接申请获得。

从简单限购到推进购车指标精细化
差异化管理，“购车难”在动态校准中迎
来逐步破题。但增发购车指标、放宽汽
车限购，是否会加剧城市交通拥堵？

中国汽车工业协会副总工程师许海
东建议，进一步完善相关配套基础设施，
建设便捷的公共交通体系，应用智能化
交通管理手段，提高道路运行效率。

全国多地探索增加号牌指标投放

保障久摇不中无车家庭购车需求

美国总统特朗普21日在白宫宣布，
选定波音公司执行生产“下一代空中优
势”战斗机即美国第六代战斗机项目。

作为美国第47任总统，特朗普将新
一代战机命名为F-47，含有“一个漂亮的
数字”。该战机将接替F-22“猛禽”，成为
美国未来数十年最重要的空优战机。

性能有何特点

特朗普称，F-47将是“有史以来最
先进、性能最强、杀伤力最强的飞机”，将
在飞行速度、机动性和有效载荷等方面
大幅、全面领先其他战机。

美国空军在社交媒体上以“主宰天
空”为题发布宣传视频，回顾了美国从第
一代到第六代战机的发展历程，视频中
出现了一架高度隐身设计、扁平机身、无
尾翼战机的正面图片。

特朗普和美国空军都宣称F-47是
世界第一种载人六代机。美国空军参谋
长戴维·奥尔文21日在声明中说，F-47
的技术验证机过去5年已经完成了数百
小时试飞，测试尖端技术和概念。与美
军现有五代机相比，F-47将拥有更远的
航程、更先进的隐身能力、更好的可持续
性和可维护性，能胜任更多场景。

据媒体披露，F-47项目还包括开发
具有高度自主性的协同战斗无人机，以
及新型喷气发动机、武器、电子战套件、
传感器、战斗管理能力。

何时才能服役

特朗普没有透露美国打算采购多少
架F-47战机，表示该战机“将在我执政
期间建造并服役”。而据美国媒体估计，
这种战机要到 2030 年代才会投入使
用。特朗普还提出，以后可能会允许盟
国购买“低配版”F-47战机。

奥尔文的声明还说，F-47的采购数
量将超过现有五代机F-22。目前后者
的服役数量约为180架。

奥尔文还称，F-47的价格将会低于
F-22。但媒体披露，F-47项目成本高
昂，仅工程和制造开发合同价值就超过
200亿美元，整个战机项目总价值高达
数千亿美元。预计量产后，单机价格至
少3亿美元。此前史上最贵战斗机头衔
由F-22拥有，单机耗资约1.43亿美元。

美国“下一代空中优势（NGAD）”战
斗机项目相关研究始于2007年。2010
年，美空军组建六代机办公室，正式启动
六代机概念研究。2020年9月，美空军
开始试飞第一架全尺寸飞行演示机。但
是该项目面临成本过高、技术创新不足等
诸多争议。美国空军在2024年5月宣布
暂停该项目，留给大选后的新政府决定。

美“下一代空中优势”战斗机项目的
成本和必要性此前广受质疑。美国媒体
指出，F-47将和B-21隐形轰炸机，以及
波音和诺斯罗普·格鲁曼公司正在竞标的
一种海军版六代机F/A-XX，一同构成
未来美国空中战力的主力，但是这些项目
庞大的支出恐怕令五角大楼不堪重负。

为何选择波音

按照美国《军事观察杂志》的说法，
特朗普政府之所以把美国空军六代机交
给波音生产，或许是为了在美国军方的
三家主要航空航天承包商之间“分果果”
维持平衡，避免一家独大。

先前，洛克希德-马丁公司因实际上
垄断美军五代机的研发而招致诸多批
评。今后，波音公司负责研发美国空军
六代机，洛克希德-马丁继续研发不同版
本的F-35联合攻击战斗机，诺思罗普-
格鲁曼则有望中标海军六代机 F/

A-XX，这三家军火商各分得一个正在
进行的主要隐形战机项目。

《华尔街日报》说，波音公司近年来因
一系列危机陷入困境，获得F-47合同意
味着特朗普政府对其投下信任票。特朗
普及其倚重的马斯克曾公开批评波音在
总统专机“空军一号”换代项目上拖拉，且
过去在军方项目上多次成本超支。同时，
围绕两起波音737 MAX坠机事故引发
的刑事案件，波音尚未同美国司法部达成
认罪协议，还在等待联邦航空管理局取消

737 MAX每月38架的产量限制。
一些分析师认为，波音在这种情况

下赢得F-47合同是一个重要胜利，但
必须证明其有能力生产。《军事观察杂
志》说，尽管波音的战斗机部门凭借
F-15、F-18等老款战机的订单维持运
营，但自2000年与洛克希德-马丁的竞
争中以较大劣势落败，让后者中标
F-35项目以来，波音显然缺乏研发隐
身战机的经验。

（新华社华盛顿3月21日电）

特朗普宣布选定波音公司生产

美军第六代战斗机F-47到底什么来头

（上接第1版）
板子桥村党支部书记刘培涛介绍，

2021年，村里成立新型集体经济组织。村
里以厂房等资源占股20%，湖北可大农业
发展有限公司投资1000万元占股80%，
双方共同打造“蛋鸡集群数智产业园”。

“以前是自己操心，现在图个省心。”
板子桥村蛋鸡养殖户刘辉打开“鸡场管
家”小程序，每日产蛋数、饲料投喂量、包
装耗材量等数据动态更新。

目前，板子桥村实现了规模化养殖，
共有蛋鸡养殖合作社17家，年饲养蛋鸡
60万只以上。

“以前村里养殖户都是各自找销路，
没有统一的销售渠道，容易被收购方压
价。如今，村里70%以上的鸡蛋通过可
大公司统一销售，价格稳定，销路也有了
保障。”湖北可大农业发展有限公司总经
理周超说。

2024年，板子桥村新型集体经济组

织经营利润达87万元，其中蛋品采购分
红57万元、蛋托纸箱业务盈利10万元，
还向附近务工的村民支付劳务费用300
多万元。

点评：面对不断变化的市场价格，分
散的小养殖户往往只能任由市场支配，
缺乏主导权。新型集体经济组织的出
现，提高了养殖业规模化，增强了市场话
语权。

品牌化让特色农产品有了金字招牌

2024年 12月，广水郝店花菇荣获
第17届中国义乌国际森林产品博览会
金奖。这也是随州市唯一参展并获奖
的产品。

郝店镇是随州香菇的传统产地。但
在过去，许多年轻人外出打工，不愿意在

家种香菇，导致产量下降，名头不响。
重塑价值链，要从源头解决问题。
2022年，郝店镇香菇主产村关店村

成立新型集体经济组织，统一标准搭建
大棚、统一采购原材料、统一技术指导、
统一制棒、分散出菇，种植规模由2021
年的不足10万棒迅速发展到100万棒。

有了新型集体经济组织的统一制棒
和统一指导，种香菇变得简单。81岁的
王茂家，从2023年开始种植香菇，并逐
年增加种植量：“第一年种了3000棒，今
年种了1万棒，保底能挣8万元。”

“关店村的花菇品质上乘，缺乏一
个响亮的品牌。”郝店镇党委书记朱建
强介绍，2024年3月，郝店镇在关店村
首次发布了“菇奶奶”“小菇妈”“俏菇
娘”三大系列产品，如今已成为郝店花

菇的“新名片”。
今年春节年货市场上，郝店“三朵

菇”以礼盒形式亮相，800克售价168元，
价格比此前零卖翻了一番。

“2022年前，村集体年收益是负数；
2023年，47万元；2024年，103万元；今
年，预计能到128万元！”郝店镇关店村
党支部书记李绪强说，2025年，关店村
香菇种植规模扩大到120万棒以上。

广水市相关负责人介绍，下一步，广
水市将重点实施订单农业、延长产业链、
扩大规模化生产、增强品牌效益，推进广
水农产品走向武汉、走向全国，进一步增
加村民收益，壮大农村集体经济。

点评：新型集体经济组织的探索，让
“一朵菇”向“新”而行。品牌化发展不仅
提升了农产品的市场认知度，还为产品
赋予了更多价值。

（点评人：华中师范大学中国农村研
究院教授黄振华）

211家村集体收入四年增十倍

（上接第1版）
焊装车间内，来自华工激光的首席技术专家丁勇正带着技术团队

调试设备。生产线上，是华工激光制造的20台焊接机器人。
“这是国内首条应用激光焊接的商用车生产线。”丁勇说，投产后，

这些机器人将负责焊接车身顶盖和侧围等特殊部位。
丁勇介绍，在商用车制造领域，白车身焊接一直采用传统的电阻点

焊工艺，就好比穿衬衣时扣扣子。但电阻点焊速度慢，且点与点之间存
在缝隙，而此次在商用车车身上采用激光焊接，就像穿衣服时拉拉链一
样，70秒就能焊接一台商用车驾驶室，且严丝合缝。

十堰华工激光副总经理张运邦向记者展示了激光焊接的样件，焊
缝均匀，外观漂亮。他解释，激光是可控光，也叫数字光，其温度和光斑
可随意编辑，便于自动化、柔性化生产，适用于复杂工艺的生产制造。

张运邦介绍，一个商用车驾驶室有3000多个焊点，焊点的品质决
定了汽车的质量，采用激光焊接可显著提升车身的整体刚性与安全性，
进一步增强车身的防护性能，同时降低车身重量、提高生产效率。

更环保：能耗、碳排放分别降低30%

“这个慢点，小心一些！”涂装车间内，东风商用车整车工厂涂装工
艺首席工程师姜云中盯着工人们调试他的宝贝疙瘩，并不时大声提醒。

姜云中是干了30多年涂装的老工程师，自从去年6月设备进场后
就一直驻守在此。

姜云中介绍，与传统工厂相比，现在只有30%的涂装工作量需要
人工完成。以前内腔等一些特殊部位，电泳喷不上去，造成极大的浪
费，现在对于机器人来说“这都不是个事”。

该产线还引进了以往乘用车才会用的抹胶机器人，它可以自动打
开驾驶室的车门，然后均匀地进行内喷。与之媲美的涂胶机器人，则可
自行通过视觉引导和识别系统，对车身的涂装进行检测，通过与合格的
车身进行对比，引导机械手进行涂装。

“老厂用气枪，现在新厂的机器人伺服焊枪可以实现指哪焊哪，既能防
止飞溅还可以自动吸尘、过滤；新厂采用B1、B2的喷涂工艺，使用水性漆，更
加环保更省料……”姜云中扳着手指头一一介绍新工厂的“黑科技”。

“下周，光伏材料进厂，屋顶的光伏电网也可以进入安装状态了。”
孙逸仙介绍，项目将建成5.99兆瓦屋顶分布式光伏发电项目，采用“自
发自用、余电上网”模式，预计年均发电量约600万千瓦时，投用后，每
年可减少二氧化碳排放量约6000吨。

“我们的目标是打造低碳绿色工厂的样本。”孙逸仙说，项目通过光
伏发电、余热回收、水性涂料工艺等创新方式，较传统工厂降低能耗
30%、减少碳排放30%，减少挥发性有机物排放50%。

（上接第1版）
公司是怎么拿到瑞士腕表企业订单

的呢？
原来，公司通过电子邮件等互联网

工具，广泛撒网找客户。瑞士三家腕表
企业，都是通过电子邮件建立联系。之
后，精晶科技多次寄送样品，其中两家腕
表企业先后派人来公司考察，查看生产
线和检测产品，最后达成采购协议。第
三家随后跟进合作。

采用精晶科技蓝宝石表壳的腕表，
市场价最高超过千万元。

宋迎顺介绍，蓝宝石加工成表壳，出
厂价比原材料高出300倍以上，因为加
工的难度和要求非常高，需要用定制刀
具对原料进行高速磨削，再用流体抛光
技术进行精细加工。

因为蓝宝石硬度很高，加工工具基
本是金刚石做的。在精晶科技的工厂
里，宋迎顺指着肉眼难以看清的细线说，
这是金刚石线，母线是不锈钢的，外面电
镀了一层金刚石，在高速运动中对蓝宝
石进行雕刻加工。

三成利润分给员工

在精晶科技的展厅，有各种形状的
产品，各种大小的柱体、片板等。

瑞士高端腕表企业一种零件常常采
用多家供应商，精晶科技只是其中一
家。因此，这一块业务的收入占比很小，
精晶科技主要聚焦医疗器械、半导体行
业，迈瑞医疗、华大基因，还有国际医疗
器械巨头安捷伦，现在都是公司的客
户。公司生产的超硬材料，除了蓝宝石
外，还有金刚石（人造钻石）、碳化硅等产
品，而且产品形态不断创新。

这需要公司具备很强的研发能力。
精晶科技的核心团队中有多位浙江大
学、厦门大学、武汉理工大学等高校的毕
业生。

和江苏无锡相比，京山作为一座地
处中部地区的小城市，怎样吸引人才、留
住人才？

宋迎顺说，首要的是确保员工待遇
优厚，工资高。每年公司都把30%利润
分给员工，30%给股东，剩下40%作为储
备金。为让员工了解真实经营状况，公
司每个月的财报都原原本本向员工公
开。

和无锡等地相比，京山房价便宜，子
女入学也方便。京山经济发展态势很
好，生态环境好，这些都是吸引工作伙伴
的重要原因。公司有一位负责产品工艺
设计的经理，就是从无锡来京山工作的。

宋迎顺笑着说：“我们管理也很人性
化，上班时间比其他工厂晚半小时，偶尔
迟到也不需要请假。不鼓励加班，更不
上夜班。”公司从落户京山起，至今没有
一名员工主动离职。

为深海潜水器做部件

在人工合成蓝宝石行业，有的企业
只做人工合成原材，有的只做材料加工，

比如做成表壳、镜片等。精晶科技全产
业链都做，可以实现从材料到成品的快
速交付。

有一次，一位美国医疗器械企业代
表上午10点到京山谈合作，看他们能否
做好企业需要的一种内窥镜镜片，下午5
点钟就要出发去武汉天河机场。公司设
计和生产团队快马加鞭，下午5点钟前
就把样品做出来了，客户很意外也很高
兴，很快下了订单。

精晶科技工厂的墙壁上有8个醒目
大字：“懒人莫进，次品莫出”，所有产品
都要经过严格检测。

有一款深海潜水器，规划设计潜到
海底一万米，对所有部件的材质和技术
都有极高要求。

精晶科技公司主动参与深海潜水器
部件——光电对抗窗口的竞标，拿出了
完整的解决方案，产品同时满足抗高压、
轻量化、耐摩擦、高透光性等要求。

深海潜水器最终顺利完成深潜和科
研探测任务，精晶科技的产品质量经受
住考验，得到认可。

京山小伙精心打磨蓝宝石

美国F-22战斗机（资料图片）。（新华社发）


