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湖北日报讯（记者戴文辉、通讯
员刘宇太、吴晨晖）“没想到高原反应
这么厉害，更没想到氧舱这么管用，
几分钟就恢复过来了。”8月23日，海
拔5200米的珠峰大本营，一名女孩突
感不适，被同伴送进“零海拔屋”。在
相当于平原的气压环境中，女孩很快
行动如初。

这个神奇的“零海拔屋”，由在鄂
央企中建三局研发制造，目前在西藏
珠峰5A级景区投用。投用一个月，
已有约一千人次进舱体验，缓解高原
反应，恢复体力精神。

珠峰大本营位于西藏自治区日
喀则地区定日县，与珠峰直线距离19
公里，空气中的含氧量只有平原的

48%左右。这里是允许游客踏足的
最高区域，也是登山者、科考者继续
向上攀登的第一站。然而，较低的含
氧量，让许多游客出现高原反应，力
不从心。

学名为“高海拔增压宜居建筑”
的“零海拔屋”，可以快速缓解高原反
应。它通过使用集成的空压、冷干、

过滤、稳压等设备设施和自控系统，
可让大气压力、含氧浓度、温湿度等
关键人居指标达到平原地区水平。

中建三局云居科技有限公司副
总经理夏劲松介绍，本次投用的“零
海拔屋”共2间，每间约50平方米，设
置观景区、茶歇区、休息室，是珠峰大
本营的增压补氧保障中心，为游客提
供应急保障。

从云居公司发布的一则视频可
以看到，用户在进入“零海拔屋”之
前，心跳130次每分钟，血氧饱和度仅
80%；进屋小憩后，心跳降至每分钟
90次，血氧饱和度升至98%。

运营方西藏简凡制氧科技有限
公司负责人杨献忠介绍，进入“零海
拔屋”休息按时收费，“最近云很重，
很多游客来了以后不能马上看到珠
峰。我们的两个舱正对山口，游客可
以一边休息调整，一边等待观景。”

杨献忠展示了一段游客自拍的视
频。一位中年女士在来到大本营的当
晚失眠，凌晨4点才睡着，第二天全身
乏力。“吸了氧，可没什么用。”她看到

“零海拔屋”后进去试了试，“待了半小
时，马上神清气爽，脚上也有劲了。”

此次在珠峰大本营投用的“零海
拔屋”，创下了全球增压建筑投用地
点的海拔新高。此前，“零海拔屋”系
列产品已应用于南极科考站、拉萨酒
店、高原铁路、川藏输电工程等。

湖北日报讯（记者戴辉、通讯员
王冰雪、张科）8月23日，省交通运输
厅、省经信厅、省能源局、省数据局等
部门联合宣布，湖北高速首条综合能
源示范线——福银高速武汉至十堰段
建成。这条434公里的大动脉涵盖充
电、换电、加氢等多种补能方式，缓解
司机在高速补能的“里程焦虑”。

在图书馆般静谧的环境下超充是
什么感觉？记者在汉十高速孝感服务
区亲身体验。现场有12个超充、快充
桩，来自武汉的郑金鑫正为她的新能
源车充电。屏幕上数字飞转，电能正
以“1秒1公里”的速度狂奔。她刚喝
完一杯咖啡，爱车10分钟就充满电，

能续航600公里。这是600KW液冷
超充站，可实现即插即充、即充即走的
高效充电。

一路前行至安陆服务区，一个白
色的移动补能机器人跑来跑去。当充
电桩满了，司机在手机上下单，“小白”
能够精准定位车辆位置，跑来为车辆
充电。这里还有一座蔚来换电站，司
机换电1次仅需5分钟。

继续往西北方向行驶。在襄阳钟
岗服务区，超级充电桩并排而立，它们
专为电动商用重卡补能充电，能实现双
枪同充，直击电动重卡补能续航痛点。

汉十高速日均车流量达 2.5 万
辆。该综合能源示范线包含7对服务

区、3对停车区，设有充电桩146根、
加氢加气站4座、换电站5座、加油站
16座。“形成油气电氢全品类、光储充
换全链条综合能源产业走廊。”湖北交
投集团副总经理雷承介绍，为应对节
假日井喷的新能源车充电需求，沿线
服务区超充站还配备移动充电设施，
加强电池梯次利用。

绿色动能，引领高速出行新风
尚。目前，湖北交投集团正在制定《高
速公路服务区光储能充一体化充电设
施技术要求》等行业标准，抢占高速公
路液冷超充、氢能、光伏发电等产业发
展新高地，助推“汉孝随襄十”建成万
亿元级汽车产业走廊。

位于珠峰大本营的“零海拔屋”。（受访单位供图）

“汽车续航里程多少？有没有
价格优惠？”8月20日14时，车谷
东风汽车商城直播中心（以下简称

“车谷直播中心”）大厅里，90后主
播陈傢倡对着镜头滔滔不绝，他娴
熟地介绍着一台岚图FREE318
车，屏幕上不时弹出网友的提问。

汽车这么大的物件，不去4S
店试驾、体验，在直播间真能拿下
吗？

车谷直播中心的实践证明：
能！

在这里，越来越多车企用直播
这把“钥匙”，解锁消费市场的无限
潜能。

快节奏生活催热网上聊车

直播间能装下世间万物，汽车
也不例外。

走进车谷直播中心，只见
2000平方米的大厅内，东风汽车
旗下岚图、猛士科技、纳米、奕派和
风神五大自主新能源品牌、30多
种车型摆放着。与4S店不同，这
里没有顾客，只有主播。

“亿元补贴直接补到车价，买
哪一款车都有补贴给到您。”进入
直播间，只见右下角弹出“亿元补
贴立即预约”。

“哪里补得最多？”“补的钱当
旅游了。”网友纷纷提问和留言。

“看到您的提问，您想买的车
总价可以减3万，有旧车还可以置
换。有多重优惠哟！”针对网友的
问题，主播一边在身后的白板上算
账，一边作出答复。

车谷直播中心负责人常征宇
说，与独立品牌的4S店不同，这里
囊括东风汽车所有自主品牌车型，
就像大卖场一样，消费者可在线上
下单，线下提车，实现“一站式购车
服务”，在全国已有累计36家东风
汽车商城投入运营。

为何现在流行在直播间“买
车”呢？

“‘90’后成为购车主力军，他
们工作、生活节奏很快，更愿意通
过互联网了解汽车。”常征宇介绍，
对于消费者来说，通过直播渠道，
既能全方位看车、也能互动提问，
能更方便、更详细地了解到自己所
需要的产品。

不过，直播不在于即时销售，
而是以收集潜在客户线索为目的，

成交一般还是在线下完成。家住
武汉经开区宁康园社区的陈超刚
订了一辆岚图FREE318，“平时工
作忙，前期在网上了解一个多月，
与销售联系后，又去店里看了几
次，就下订单了。”陈超说。

成交要靠“内容为王”

直播已经成为当下最有效的
线上获客方式，但一个不可忽视的
事实是：汽车是一件低频高价的大
宗商品，从直播间卖出一辆重体验
的汽车，远不如卖出一支口红或者
是一件衣服那样简单。

湖北省汽车流通协会秘书长
李江天认为，当下引流成为车企关
注的重点。汽车作为一种高价值
耐用消费品，通过直播渠道，确实
能为企业带来流量和有效的销售
线索。目前行业通过直播获得销
售线索，成交转化率约为3%。

“流量至上”短期有效，但长期
要靠“内容为王”。

在车谷直播中心，有一个汽
车拆解直播间。在这里，汽车被

“大卸八块”，消费者能看到电机、
电控、电池模组等汽车的每一个
零部件。

“好的直播应该是内容思维主
导，而不是销售思维。”车谷直播中
心总运营张宇表示，拆解直播间会
定期邀请专业人士，讲解汽车的组
成机构、三电技术及各零部件功
能，这类直播往往能提升用户对产
品质量的认知，成为影响用户选择
的关键因素。

“现在我们一天三场直播，每
场观众人数基本在100人左右，好
的时候1000人同时在线。”张宇
说，作为新投入直播运营的账号，
这种发展势头还比较乐观。

商务部数据显示，2023年，我
国汽车保有量是3.4亿辆，更新换
代的需求和潜力很大。“抓住这一
轮以旧换新契机，激活汽车消费。”
张宇很有信心。

常征宇介绍，车谷直播中心还
计划开发一种线上定制化销售模
式，结合东风汽车商城，整合消费
者的特定需求，对接整车企业进行
大批量定制生产。

数据显示，近年来东风汽车直
播销售额已占整个销售额的
30％。

湖北日报讯（记者刘畅、通讯员刘
慧、吴思）“救命啊！”8月21日19时10
分许，天色渐暗。在武汉江北快速路汉
口往阳逻方向的辅路上，新洲市民周超
和儿子正在跑步，突然“嘭”的一声，猛烈
的碰撞声从左后方传来，主路上一辆电
动四轮车被撞侧翻，车辆受损，车内人员
被困，呼救声与恐慌声交织一片。

“站在原地不要动。”周超边叮嘱儿
子，边跨过护栏，冲向事故现场。

事故车辆内，歪倒着两位中年女性，后
排两个小女孩和一个面颊带着血迹的小男
孩蜷缩在一起，惊恐不已。周超一边大声
安抚被困人员的情绪，一边尝试砸窗救援。

周超首先将车窗边年纪最小的女孩
拉出来。为避免事故现场存在的二次伤
害风险，他将小女孩抱到辅路交给儿子
照顾。自己再次返回，与赶来的热心市
民合力，将剩余被困人员一一救出，并将
侧翻车辆扶正。

现场有热心市民拨打报警和急救电
话。在确保受困人员得到初步安置后，
因担心现场散落的玻璃碎片影响到经过
车辆，周超又跑到事故后方20米处，挥
手提醒来车小心通行。

19时30分左右，警察和救护车抵
达现场，周超看着受困人员被安全送上
救护车后，才带着儿子离开。据悉，由于
救护及时，受困人员全部转危为安。

周超是一名退伍军人，也是一名党

员，目前就职于新洲区城乡居民社会养
老保险局。在同事眼里，他是甘于奉献、
勇于担当的典范。2020年4月疫情期
间，他下沉社区值守，社区号召健康人士
积极献血，周超立马献血200毫升。此
后他坚持每年献全血两次，至今已累计
献血9次共3200毫升。

在家人心中，他是热情洋溢、乐于助
人的好丈夫、好父亲。平日里，他时常教
导儿子要有社会责任感。

让高原陡降至平原

“零海拔屋”投用珠峰大本营

极速充电、换电、加氢齐上阵

湖北高速综合能源示范线“花式”补能

带孩子跑步突遇四轮车被撞翻

新洲一退伍军人挺身救出5人

8 月 23 日，位于福银高速孝感服
务区内的超级充电站。

（湖北日报全媒记者 柯皓 摄）

现场静悄悄 线上很热闹

直播间里买新车
文/图 湖北日报全媒记者 左晨 通讯员 周丽琴 实习生 曾嘉怡

探访消费新场景

车谷直播中心主播正在直播卖车。

“我用水少，缴费多，抄表有问题吗？”“我住
三楼，水压低，水管有暗漏吗？”……民呼我应，
洪湖市住建局加快建设智慧水务，及时回应辖
区居民及企业用水疑问，惠民生，护民利，优化
营商环境“最后一公里”。

从2023年起，洪湖市住建局所属湖源水务
率先推出智慧水务体系建设，打通水务战线的

“数据堡垒”，让用户智享供水服务。
“智能”抄表，便利又精准。据统计，湖源水

务在洪湖城区新旧小区安装新型智能水表
34331块（户），并配置线上平台，实现自动抄
表，自动推送水量通知、缴费账单，让用户自助
缴费，大大提升便利性与精准性；还能及时预警

用水激增情况，提醒用户排查处置，降低经济损
失。

数字“慧眼”，智能又精细。湖源水务按照
网格化、智能化、精细化思路，全过程治理供水
管网漏损。通过分区漏损监控，公司可快速锁
定流量异常的用户和主管网，“把脉会诊”，及时
维修。目前，已通过智能化管理手段，有效降低
多条重点路段管网漏损率，实现附近用户从“源
头”到“龙头”全流程用水保障。

近年来，洪湖市住建局坚持营商环境就是
生产力，强化“智慧水务”建设，加大供水保障力
度，助力洪湖经济社会持续向好发展，护航百姓
幸福美好生活。 （杨进 徐秋堂）

洪湖：强化“智慧水务”建设 助力营商环境优化

8月20日，黄冈第二中学举行入校仪式，
23个复读班已经开学，初中部、高一年级招录
工作已完成，正待分班。黄冈第二中学教育综
合体项目占地597亩，投资40多亿元，突出以
教育为核心的优质公共服务引导市区人口集
聚，是黄冈市推进城市和产业集中高质量发展
的重要举措。近年来，黄冈市委以城市和产业

“双集中”发展为切入点推进新型城镇化，不断
推动人口集中、产业集聚、功能集成、要素集约。

“牵住牛鼻子”，精准策划改革方案。黄冈
市委、市政府坚持问题导向，研究出台《关于推
动城市和产业集中高质量发展的指导意见》等
文件，以城市和产业集中高质量发展为切入点，

推动城市从粗放型、外延式发展，向集约型、内
涵式发展转变。

“做足绣花功”，积极开展试点探索。黄梅
县抢抓省委、省政府推进城镇和产业“双集中”
试点机遇，立足基础教育质量优势，积极探索以
教育为核心的公共服务促进就地城镇化。在城
南片区整体迁入2所农村高中，新建1所城南

高中、1所中学，改扩建1所小学，配建3所幼儿
园，取消入学限制条件。

“画好工笔画”，推进市区产城融合。以鄂
黄大桥东侧片区为核心打造城市新中心，引导
遗爱湖组团人口向临空区疏解。主动对接东湖
高新区，开启“研发、引才、孵化在武汉，生产、用
才、加速在黄冈”协同创新模式，揭牌“光谷第九

园”，共建黄冈（光谷）离岸科创中心。主动对接
服务花湖机场，做强服务空港核心区和大别山
内陆开放两大功能。聚力发展光电子信息材料
产业、生命健康产业和空港经济，建立以企业为
主体、应用为导向的产业创新体系。今年1至7
月，市区新签约亿元以上项目42个，协议投资
额171亿元。

“栽好梧桐树”，全面提升保障水平。全域
推进融合型教联体改革，推动乡镇高中进城，进
一步引导人口集聚。统筹推进医共体建设，加
强医疗资源整合和优化配置。推进养老服务设
施建设，搭建“i黄冈”智慧养老服务平台，平台
已入驻市场主体1290家，老年用户40.7万人，
完成订单116.3万单。建设综合性人力资源市
场、零工驿站等平台，提供岗位1.6万个，实现就
业5200余人。实施综合性民生政策，让外来人
员均等享受公共服务。上半年，全市购房奖补
兑现12448套，其中农民群体9032套，带动2.5
万农业转移人口进城安家。

（黄金海 柳登祥）

乐业之地 宜居之城
——黄冈改革观察之七

大冶：大力推行不动产抵押登记“跨省通办”
近日，大冶市不动产登记中心

接到一笔来自江西省南丰县农村商
业银行的抵押权登记申请。考虑到
申请人异地来回不便，登记工作人
员建议根据不动产登记“跨省通办”
要求，由当事人异地申请、中心“跨
省办”完成抵押权登记。

随后，大冶市不动产登记中心
工作人员积极与南丰县相关部门联
系，采取异地帮办、异地代收的方
式，为申请人陈先生完成了不动产
抵押登记的申请、受理环节，并在线
上审核、登簿，南丰县农村商业银行

按照贷款流程及时放款。
据了解，7月23日，湖北、江西、

湖南三地自然资源部门通过签订
《鄂湘赣不动产登记“跨省通办”合
作协议》，聚焦不动产登记领域企
业群众高频事项，建立以“全程网
办”为主，“异地帮办”为辅的办理
模式。

大冶市不动产中心相关人员表
示，接下来将进一步提升跨区域不
动产登记互通联办、信息共享、便利
便捷的服务水平。

（柯思豪）

近日，湖北银行咸宁分行为
通城县某陶瓷企业发放2500万元
排污权抵押贷款。“真没想到，排
污权还可以‘变废为宝’！”看着无
形资产变成真金白银，该企业负
责人高兴地说。

这是一家省级“专精特新”
企业，购买原材料，流动资金不
足。湖北银行咸宁分行了解到
企业难处后，精准服务，研究制
定融资方案，以其持有的二氧化
硫、氮氧化物等的排污权评估价
值为470余万元作为补充抵押，

再根据主要污染物排污权交易
价格、企业自身生产经营情况、
厂房抵押等因素，在湖北省环境
资源交易中心进行抵押公示，为
该企业发放贷款 2500 万元，解
决其燃眉之急。

下一步，湖北银行咸宁分行
将继续聚焦做好金融“五篇大文
章”，主动担当作为，持续优化营
商环境，以更大力度参与生态环
境保护，服务地方经济绿色转型
发展。

（段哲 谢思妮 何晓玮）

湖北银行咸宁分行：排污权变真金白银


