
2023年，对刘智敏来说，最大的收获是拥有了一
家公司。

2月5日，湖北日报全媒记者来到武汉和成中心，
刘智敏的公司就位于这里。公司面积约120平方米，
墙上挂满了世界500强企业家的照片。“我的梦想，就
是成为他们。”刘智敏说。

刘智敏在武汉读大学期间，就和朋友一起做驾校
代理、开轰趴馆等，赚得了人生的第一桶金。大学毕业
后，坚定地选择创业，“钱对我来说不是最大的吸引点，
实现自我价值才是最重要的。”

大四时，在朋友的带领下，刘智敏接触到了直播带货。
相比于自己在学校的“小打小闹”，直播带货巨大的用户规
模、流量红利，一下点燃了刘智敏的心，让他毅然决定入行。

行业内，一直有“10个直播9个亏”的说法。直播
这片蓝海，该从哪里入手呢？2022年，刘智敏毕业后，
并未着急上手，而是先去朋友的直播公司当起了“实习
生”，从最基础的工作开始做，对直播业务的整个流程
有了认识。后来，刘智敏自费去厦门，系统地学习了几
个月，“私域流量、底层逻辑、顶层设计，这些可算弄明
白是怎么回事了。”

带着满满的信心，2023年，瞄准宠物赛道，刘智敏
创立了武汉新智路文化传媒有限公司。找办公点、招
员工、买设备，一切都在稳步发展时，公司的合伙人却
带着员工“撤走”了，给刘智敏一个措手不及。

“当时公司包括我，只剩两个人了，我对那位员工说，
从头再来。”重新租房，招人，不到2个月，公司又站起来了。

“公司现在有12个人，还处于起步阶段，但是我有
信心很快成长起来。”在刘智敏的电脑里，有3万多字
的公司规划，包括企业文化、使命愿景、管理条例、奖惩
制度等，全出自他一人之手。因公司还在起步阶段，他
几乎每天都在工作，亲身示范，手把手带教员工。

目前，该公司主要开展两块业务，分别是做一款本土
茶叶的品牌代理和签约宠物达人短视频带货。“去年10
月，公司GMV（商品交易总额）只有2万元，12月就达到
了50万元，今年的目标是1000万元。”刘智敏说。

当天下午，带着年货和两只宠物猫，刘智敏
踏上了返回黄石老家的归途。
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2月6日，光谷创业街武汉
留学生创业园内，武汉小安智
能科技有限公司的员工仍在紧
张忙碌。

这家初创的科技公司，是
武汉小安科技有限公司全资子
公司。2015年，还在华中科技
大学读书的李超超加入学校启
明学院的技术创业团队，接受

“创业红娘”刘玉的指导，研究
两轮电动车的GPS防盗系统。

创业团队随后成立武汉
小安科技有限公司，进入共享
电单车这一新兴市场。李超
超成为技术骨干，开始了第一
次创业。

2018年，武汉小安科技有
限公司搬到武汉留学生创业
园，产品市场占有率突破60%，
覆盖全国500多个城市，在国内
共享电单车解决方案这一领域
品牌占有率排名第一。

电单车的使用群体中，快
递 小 哥 的 占 比 不 可 小 觑 。
2022年底，瞄准骑手租车换电
服务这一细分领域，李超超带
领团队开启二次创业，新成立
武汉小安智能科技有限公司，
为没有资金购车的骑手和追

求高效派送的服务商，提供匹
配市场需求的软硬件解决方
案和服务。

2023年伊始，武汉小安智
能科技有限公司定下1000万
元的年度营业额目标，最终以
近 3000 万元的成绩完美收
官。“创业中难免跌宕起伏，幸
运的是我们挺过了初创期的种
种挑战。”李超超说，年底前，由
于交付量激增，公司一半员工
赶往工厂赶工，最终顺利交付。

随着公司规模不断扩大，
工作越来越忙，春节回乡变得
越来越难了。李超超说，假期
往往是公司运营高峰期，他们
始终坚守岗位，周末，他还要到
华中科技大学研修MBA。

“在外创业，每年就只有这
几天与家人团聚！无论如何我
们也会回家乡过年。”

2月 7日，李超超携爱人，
开车踏上返回陕西老家过年
的路。后备箱里，给父母准备
的周黑鸭、良品铺子等武汉特
产塞得满满当当。新的一年，
他想把父母接到武汉生活，也
希望带领团队，向着更高目标
进发。

2月5日，武汉绘一科技90后创始人雷
赫冒雪赶回武汉的公司。

“新品牌‘来do’春节后上线，我们马上要推出
线上‘个性化小家’3D全景拜年的预热活动，还有
得忙。”临近年关，雷赫却并未放缓工作节奏，“我
的老家在宜昌，今年过年回不去了，把家人都接来
武汉团圆。”

雷赫本科就读于湖北工业大学，后赴英国谢菲
尔德大学深造。2018年，雷赫回汉创立了绘一科
技。

彼时，中国泛家居市场规模逐年扩大，年轻客户
对个性化软装的需求不断增长。如何让他们以可视
化的方式，实现定制家居环境设计的想法？

2021年，绘一科技推出国内首个移动端口的实
时云渲染软装设计平台“自由绘”。用户借助这一平
台，用玩游戏的方式在虚拟场景中自由设计和搭配
家居生活空间，并一键式购买所需要的软装家具。

2023年，雷赫带领公司开创新的线上品牌“来
do”，为用户搭建一个美学交友的社区。

为了让新品牌在市场上崭露头角，雷赫遍访国
内多家家居企业及运营团队，并赴美国考察海外竞
品市场。

在雷赫及团队的努力下，“来do”平台已建立自
有泛家居品类数据库，未来还将链接京东、淘宝等电
商购买平台。用户可根据喜欢的装修风格，个性化
设计沙发、地毯、灯饰、杯盘等软装样式，并在平台上
分享交流自己的方案。

目前，绘一科技获评国家高新技术企业、光谷
“瞪羚”企业等，已申请70多项发明专利、软件著作
权，即将完成A轮融资。

“今年，‘来do’还将‘出海’至北美、印度、东南
亚等地的市场，向外输出中国美学，力争成为行业超
级独角兽企业。”憧憬未来，雷赫信心满怀。

2月5日，武汉市江岸区青岛路平和打包厂4楼，
微梦文化科技有限公司办公室里，34岁的张培文拿出
荣誉证、体检册、电脑，一一装进回家的行囊。2月9
日，他将踏上返乡的行程，经飞机和高铁回到3000多
公里以外的老家新疆哈密，与亲友共度新春佳节。

办公室角落里整齐摆放着红彤彤的礼盒，张培文
说：“这是给员工准备的福利，让大家带回家过红火年。”

“上周，公司到黄陂木兰草原团建，开了年会，还给
大家发了现金奖励。”张培文点开电脑上的年会ppt，显
示公司全年出品视频230+、动画80+，举行品牌活动
35+，建设文化阵地30+，组织学习交流35次+，积累抖
音粉丝3700万+，红火的业绩让张培文笑得合不拢嘴。

张培文说，创业十多年，一路碰到良师益友，接受
武汉这座城市的馈赠良多。在城市的滋养下，良师益
友的帮助下，他和公司一起成长。“武汉的公司团队不
断壮大，我尽力爱护团队的每一位小伙伴，让他们也感
受到新疆儿女的热情。”

微梦文化已成功挂牌青创板，也是湖北省专精特
新中小企业，其创作的《汉口往事》系列微电影、“疆湖”
儿女IP系列视频广受关注。

2023年，张培文荣获湖北青年五四奖章，还被评
选为2023年度武汉统一战线“同心奋斗者”。

“2023年，在工作的同时，我开始关注休闲生活。”
周末，张培文会邀请三五好友到武汉周边郊游、健身，
与朋友拍搞怪视频。“看，我最近做的全面体检，整体状
况都挺好，我要带回家给父母看，让他们放心，电脑里
都是我平时自己拍的搞怪视频，希望把我全年的快乐，
在短时间内分享给爸爸妈妈。”

“2024年，我有两方面的小目标。”张培文说，一是
带领团队小伙伴争创更好的业绩，二是让自己的生活更
加丰富多彩。“我会利用休息时间去爬武汉每一座山，沿
着每一座湖泊漫步，3月，我还要邀请父母来赏樱花。”
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“春节能回来吗？”电话那头，浓重的潜江口音，
是徐子红母亲的挂念。

“大年初二，天气放晴，我带着媳妇和伢儿一块回。”
徐子红，1992年生人，是野佬老成都砂锅菜的创始人。

行李箱里，徐子红放进了几样特别的物件：一本
川菜食谱、几袋佐料，一摞招聘表和笔记本电脑。

2月6日上午，湖北日报全媒记者来到汉口马场
角，掀开厚厚门帘。

“稍等片刻。”徐子红戴上特色羊角帽，扭开打火
开关，砂锅在铁架上下翻飞，不到10分钟，几个浓香
扑鼻、热气腾腾的砂锅菜就摆在面前。

“这砂锅菜，做出了川菜的灵魂。仿佛穿越回了
老家。”旁边一桌的客人是四川人，边吃边点赞。

豆腐烧脑花、冬笋烧牛肉、耙豌豆烧肥肠……抬
头望去，30多个菜名写在一块古香古色的招牌上。
川味正宗，食材新鲜，加上出菜速度快，价格适中，写
字楼的白领成为主要客源。

下午3点过后，不停地有客人点菜或打包。“这儿
就是我们小区的食堂，随时过来。”

“摆摆我的故事。”解下围裙，徐子红憨厚地搓着
手。“你看我这拇指，一到冬天全是裂口。”说起自己
的经历，他的语气多了些许沉重。

2012年，徐子红扎进了武汉大学生创业大军
中，做室内设计小有积蓄。然而，一次错误的选择让
他不仅赔光身家，还欠了100多万元外债，被迫卖掉
房子还债。

“你是一个有责任心的人，一定能够从头再来。”在
妻子鼓励下，徐子红开始振作。“从摆摊还债开始，我卖
过土鸡蛋，做过送菜员，又去卤鸭脖卖，每天工作18小
时。”他回忆道，有一次寒冬大雨淋湿全身，妻子挺着5
个月大肚子和他一起冻得感冒。

2018年，徐子红来成都打工。虚心求教，有空
就琢磨，家传的烹调手艺，加上当地厨师的热情指
导，他练就了一手地道扎实的川菜功夫。

去年年底，徐子红在江汉区开了这家川味砂锅菜。“才
3个月，增加了7名店员。最多的一天竟卖了143桌。”

“接到不少年夜饭的订单，但都婉拒了，因为地方太
小。”妻子吴甜说，过年后，想把隔壁的店铺也盘过来扩
大规模，准备回老家物色几个年轻人，一起创业……
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年关将近，淘宝店主们依旧
没有停下忙碌的步伐。

2月2日，湖北日报全媒记者
来到武汉闪光捕捉电子商务有限
公司。负责人武腾挪，正忙着和
公司员工开会，布置春节期间的
发货安排。过年期间，该店铺不
打烊，正常发货。

武腾挪，出生于1995年，荆
州人。2019年，他开始在淘宝上
运营网店“小甜崽sweet”，专注
售卖年轻女性内衣，目前淘宝店
铺粉丝已有111万，居淘宝女性
内衣门类前十。

“大学毕业后，我就想开店做
淘宝。”武腾挪毕业于武汉轻工大学
啤酒酿造专业，毕业后，为了圆梦，
选择去上海的一家电商企业工作，
学习电商企业的运营管理。

两年后，武腾挪辞职创业开
淘宝店。一起合伙的，还有他的
妻子和大学同学。

“我在武汉读的大学，离家也
近。”三个人回到武汉后，经过市
场调研，最终将目光锁定在年轻
女性内衣品类上。

“感觉淘宝上很多同类型店
铺经营得挺好，说明市场很大。”
武腾挪说。

挺过疫情，网店运营日趋稳
定。2021年，淘宝推出“淘宝黑
马新商扶持计划”，给予新店铺流
量扶持。

“小甜崽sweet”着重服装的
设计，并严格把握品控，从新商扶
持计划的数千家店铺中脱颖而出，
一举冲入淘宝女性内衣门类前十。

如今，武腾挪已将公司搬到

了汉口三环内，新办公场地有
700多平方米，还在武汉和广东
先后开了自营工厂，公司规模从
3个人逐渐扩张到150人。

目前，“小甜崽sweet”已在
淘宝、拼多多、抖音和小红书等多
平台运营了店铺。去年11月，

“小甜崽sweet”还在天猫上开了
官方旗舰店。

针对大码人群，武腾挪开设
了新的淘宝店铺“月半岛屿”，销
售额也在迅速增长中。

他说，自己有两个选择特别
对，一是回来武汉，二是在淘宝开
店。“马上要回家过年了，可以告
慰家人的是，自己已经成功做好
了一个网店。但创业成功仍在路
上，接下来，我们公司准备品牌化
运作，将‘小甜崽sweet’打造成
全渠道品牌。”
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2 月 7 日，雷赫
和团队一起，为新品
牌的新年活动做准
备。（湖北日报全媒
记者 何宇欣 摄）
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刘智敏介绍公司新年发展愿景。
（湖北日报全媒记者 刘洁 摄）

张培文把获得的荣誉证书装进返乡行囊。
（受访者供图）


